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RESUMEN

Esta investigacion analiza la posicion de México en el sistema mundo después de la
implementacion del TLCAN. Para tal propdsito, la autora comienza enunciando los postulados
tedricos desarrollados por Immanuel Wallerstein en los afios 70 con respecto a los conceptos de
centro, periferia y semiperiferia. Ademas, el autor complementa esta teoria con un analisis
realizado por David Smith y Douglas White en 1992, quienes afirman que la posicion en el
sistema mundo de un pais, se determina examinando su intercambio comercial de bienes, ademas,
seflalan que la posicion ocupada por el pais también influye en sus preferencias para hacer
negocios con otros socios.

Para determinar la posicion de México en el sistema mundo, la autora analiza las exportaciones
mexicanas enfocdndose en sus productos basicos. Posteriormente, para conocer sus principales
socios comerciales, la autora muestra estadisticas sobre la balanza comercial entre México y
Estados Unidos, un pais del centro y su principal socio en el TLCAN, y entre México y Ecuador,
un pais considerado de la periferia.

Gracias al andlisis de los datos empiricos bajo la teoria del sistema mundo, complementado por
Smith y White, la autora lograra su objetivo.

Palabras clave: sistema mundo, intercambio comercial de productos, Divisiéon Internacional del
Trabajo, TLCAN.

ABSTRACT

This research analyzes the position of Mexico in the world system after the implementation of
NAFTA. For such a purpose the author starts enunciating the theoretical postulates developed by
Immanuel Wallerstein in the 70s regarding the concepts of center, periphery and semi periphery.
Moreover, the author complements this theory with an analysis carried out by David Smith and
Douglas White in 1992, who state that the position in the world system of any country is
determined by examining its commercial commodities exchange, in addition to that, they mention
that the position occupied by the country also influences in its preferences to do business with
other partners.

To determine the position of Mexico in the world system, the author analyses the Mexican exports
focusing on its commodities. Afterwards, to know its main trade partners, the author shows
statistics on the trade balance between Mexico and United States, a country from the center and
its main partner in NAFTA, and between México and Ecuador, a country from the periphery.

Thanks to the empirical data analysis under the world system theory, complemented by Smith and
White, the author will achieve her objective.

Key words: world system, commercial commodities exchange, International Division of Labor,
NAFTA.
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INTRODUCCION

México ha sido siempre un gran referente para los paises latinoamericanos por su
importancia historica y por el peso econdmico que ejerce en el area. En 1992 capt6 la
atencion mundial al suscribir un tratado de libre comercio con Estados Unidos y Canada,
es decir, con dos paises centrales siendo México un pais de la semiperiferia. A partir de
este acontecimiento importante, muchos cientificos y criticos han abierto un debate para
analizar y exponer las ventajas y los efectos adversos de dicho tratado, que en la
actualidad ya ha superado las dos décadas de existencia, convirtiéndose en una politica

de Estado mas que de gobierno.

Seducidos por los beneficios que pregona la integracion, muchos paises han seguido esta
misma linea, dando como resultado la existencia de un sinnimero de mecanismos de
integracion a nivel regional y multilateral. Incluso en el Ecuador, pais considerado de la
periferia, en el afio 2017 entrd en vigor un acuerdo multipartes con la Union Europea,
bloque regional que reune a algunos paises con una economia sélida que les permite

encasillarse en el estrato centro.

En este sentido, es importante analizar el destino que tuvieron paises como México que
firmaron esta clase de tratados con naciones de un estrato diferente, para que sirva de
experiencia a paises como el Ecuador que se inician o que desean consolidarse en el

camino de la integracion extrarregional.

Por lo antes expuesto, para brindar un enfoque teodrico a la presente investigacion, se ha
seleccionado la teoria del sistema mundo capitalista desarrollada por Immanuel
Wallerstein en los afios 70. El sistema capitalista, con su dindmica de acumulacion de
capital, tiene un alcance mundial. Para mantener esta estructura se requiere la existencia
simultanea de tres estratos: centro, periferia y semiperiferia, a los cuéles se van alineando

los paises de acuerdo a su participacion en la Division Internacional del Trabajo.

En este sistema no solo cobran relevancia los Estados, sino también aparecen otros actores
que participan activamente en esta dindmica, tales como las empresas transnacionales.
Estas compaiiias, que gracias a la globalizacion extendieron sus fronteras, han ejercido su

influencia en los gobiernos de los paises donde operan, promoviendo la firma de tratados
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de libre comercio que les permitan incrementar sus ganancias, aprovechando las ventajas

competitivas de los paises suscriptores de dichos tratados.

Esta teoria permite comprender que independientemente de los tratados comerciales que
se suscriban entre los paises o de los mecanismos de integracidon existentes, todos los
paises forman parte de una unidad de andlisis puesto que estdn inmersos en la misma
dinamica capitalista. Por lo tanto, se debe identificar claramente los tres estratos que
sostienen el sistema mundo capitalista como son centro, periferia y semiperiferia y
entender que los tratados de libre comercio son instrumentos impulsados por fuerzas
dentro de los estratos, con el fin de cooperar con la dindmica del sistema, que es la

acumulacion de capital.

Este enfoque teodrico se complementard con un estudio realizado por David Smith y
Douglas White en 1992, quienes apoyados en los postulados wallersteinianos, afirman
que la posicion de un pais en el sistema mundo se determina examinando sus intercambios
comerciales, especificamente de bienes que comercializa con otros paises. Por otra parte,
Smith y White sefialan que la posicion ocupada por los paises en el sistema mundo,

también influye en sus preferencias para negociar con determinadas naciones.

Tomando en cuenta este enfoque teorico, se pretende determinar si México luego de la
firma del TLCAN, experimentd movilidad dentro del sistema mundo o continu6 siendo
un pais de la semiperiferia y cudles fueron sus socios preferenciales para estrechar
relaciones comerciales y cudles no. Los objetivos y la comprobacion de la hipdtesis
planteada se alcanzaran gracias al analisis de los datos empiricos recopilados bajo el lente

de los postulados tedricos expuestos.
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CAPITULO I

El objetivo de este capitulo es definir el alcance de esta investigacion, asi como exponer
los argumentos preliminares del mismo. Para llevar a cabo este proposito se expone en
primer lugar los antecedentes que derivan en el planteamiento del problema.
Posteriormente se explica la justificacion e importancia de esta investigacion; luego se
establecen las preguntas que permitirdn definir los objetivos que se pretenden alcanzar y
la hipotesis de investigacion. La seccion final de este capitulo presenta el estado de

situacion de la tematica planteada.

1.1 Antecedentes

En el inicio del siglo XX México era un pais periférico clasico, exportador de productos
primarios (Gereffi y Evans, 1981: 33). Las exportaciones de minerales (plata, oro, cobre,
plomo y zinc) eran la fuente mas importante de ingresos y, hasta la Revolucion Mexicana
(1910), la mineria estuvo controlada por capital extranjero (Ibid.: 33). El capital de
Estados Unidos era predominante, representando al menos el 60% de la inversion total en

el sector minero (Ibid.: 34).

Entre 1870 y 1912 México atrajo mas inversion directa de los Estados Unidos que
cualquier otro pais del mundo. El capital extranjero se concentrd en la extraccion de
minerales para la exportacion (Ibid.: 34). En 1929 el 40% de la inversion estadounidense
en México estaba concentrada en industrias extractivas (Ibid.: 34). Pero el crecimiento de
la inversion extranjera directa (IED) se detuvo casi por completo desde la Revolucion
Mexicana (hasta el comienzo de la depresion de los afios treinta), excepto en el sector del
petroleo (Ibid.: 34). En esa época la inversion en manufacturas, indispensable para
cumplir la transicion a la fase horizontal de la industrializacion por sustitucion de
importaciones (ISI),' no estaba creciendo y representaba apenas 1% de la IED

norteamericana en ese pais (Ibid.: 35).

! Se refiere a aquella etapa en la que se desarroll6 la industria local de bienes de consumo simples.
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Meéxico es considerado un pais petrolero desde que los hidrocarburos adquirieron
significado economico como la fuente primordial de energia para la Humanidad. En 1911
ya era el tercer productor mundial mas importante de petréleo luego de Estados Unidos y

Rusia (Del Villar, 1979: 118-119).

Cuando Lazaro Céardenas nacionalizod la industria petrolera en 1938, se derrib6 la piedra
angular del modelo de exportacion dominado por los extranjeros. Esto también reforzo el
temor de los inversionistas, de que México pudiera aplicar el libreto socialista heredado
de la revolucion (Gereffi y Evans, 1981: 38). Entre 1929 y 1946 las inversiones
estadounidenses en México cayeron 50%. La mayor parte de esta caida se debi6 a la
eliminacion de las explotaciones petroleras. El nivel de inversiones en otras industrias
extractivas también disminuy6 rapidamente, asi como la IED en los servicios publicos

(Ibid.: 38).

La Gran Depresion de 1929 demostrd que los paises dependientes de exportaciones
primarias podian retornar a la pobreza debido a eventos adversos de la economia mundial
que estaban fuera de su control. Esta crisis general reforzo la presion del sector industrial

que reclamaba proteccion contra las importaciones (Sheahan, 1990:104-105).

A medida que los extranjeros fueron expulsados del sector primario exportador mexicano,
la inversion manufacturera sigui6 creciendo y haciéndose cada vez mas compatible con
la fase de industrializacion horizontal. En general, el periodo de la ISI horizontal parecid
disminuir la dependencia, pues aumento la fuerza industrial de las burguesias locales, y
los inversionistas extranjeros desempefiaron un papel mas positivo en el desarrollo
econdomico (Gereffi y Evans, 1981:38). La estrategia de ISI adoptada en México, con
amplia participacion del Estado, increment6 el empleo y la produccion (Audley,
Papademetriou, Polaski, Vaughan, 2003: 5). Esto configur6 un proceso de transicion de

la periferia del sistema mundo a la semiperiferia, (Gereffi y Evans, 1981: 33-34).

La crisis de la deuda de 1982 marc¢ el inicio del fin de la ISI (Guillén, 2012: 58). Los
acreedores externos decidieron suspender el financiamiento y los rigidos programas de
ajuste impuestos por el Fondo Monetario Internacional (FMI) obligaron a los paises de
menor desarrollo, en especial a los de América Latina, a reorientar sus economias hacia

el exterior y financiar el pago de la deuda mediante la generacion de superavit en la
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balanza comercial. Este cambio produjo una disminucion de la capacidad importadora,
de inversion, consumo y empleo de México y todas las economias latinoamericanas

(Guillén, 2012: 58).

El fin de la bipolaridad mundial y de la Guerra Fria trajo consigo la crisis para el Sistema
Interamericano manifestado en el Sistema Interestatal Continental, la Organizacion de
Estados Americanos (OEA) y el Tratado Interamericano de Asistencia Reciproca (TIAR),
razon por la que Estados Unidos buscd redefinir su hegemonia en el hemisferio (Morales
y Rocha, 2008: 53). En general, el proceso de reestructuracion se desenvolvio sobre tres
ejes principales: un eje econdmico cristalizado en la creacion del Area de Libre Comercio
de las Américas (ALCA), un eje politico enfocado en la reforma de la OEA y un eje
militar traducido en la superacion del TIAR, pero esta vez con un mayor alcance tematico

(Ibid.).

En otras palabras, Estados Unidos busco consolidar su hegemonia en base a tres ideas
principales: libre comercio a través de la firma de tratados de libre comercio para todo el
continente o un ALCA; democracia representativa a través de una Carta Democratica
Interamericana; y seguridad hemisférica mediante la creacion de unas fuerzas armadas
continentales. Sin embargo, este proceso comenz6 a estancarse desde la Tercera Cumbre
de las Américas en abril de 2001 y hasta aqui llega lo que se podria llamar el
neopanamericanismo multilateral y a partir de ello se aplica el neopanamericanismo
unilateral, es decir, la relacion bilateral de los Estados Unidos con algunos paises de

América Latina (Ibid.: 53-54).

El proceso impulsado por la politica exterior de Estados Unidos se puede explicar

cronoldgicamente en tres etapas:

- Etapa de transicion (1989-1993): se inicia el Consenso de Washington (1989,
formulado por John Williamson), de tinte neoliberal y se difunde por toda
América Latina. Poco después se lanza la Iniciativa para las Américas (1990), con
el objeto de concretar un tratado de libre comercio para las Américas y
paralelamente se promociona la firma del Tratado de Libre Comercio de América

del Norte, TLCAN (Ibid.: 54).
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- Etapa poswestfaliana® (1993-2001): Se firma el TLCAN en 1992 y entra en vigor
en 1994. A continuacion se inicia el proceso de Cumbre de las Américas y las
negociaciones para el ALCA (1994), proceso conocido como la version

multilateral del neopanamericanismo (Ibid.)

- La etapa retrowestfaliana® (2001 en adelante): Se estanca el proceso de cumbres
de las Américas y de negociaciones del ALCA. El gobierno republicano
estadounidense promueve la firma de acuerdos bilaterales de libre comercio con
varios paises de América Latina, y refuerza el Plan Colombia. En América del
Norte se firma la Alianza para la Seguridad y Prosperidad de América del Norte
(ASPAN), como una forma de complementacion del TLCAN (Ibid. 55).

En sintesis, en la primera etapa se formula el neopanamericanismo; en la segunda se
promueve un neopanamericanismo multilateral y en la tercera se apuesta por un

neopanamericanismo unilateral (Ibid.).

En la administracion de Miguel de la Madrid (1982-1988), etapa de transicion hacia el
neoliberalismo, se implementaron severas medidas de ajuste estructural auspiciadas por
el FMI y el Banco Mundial. Se llevé a cabo una apertura comercial unilateral e integral,
Meéxico se incorpor6 al Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio (GATT, por sus
siglas en inglés), se facilitdo la inversion extranjera, se inicio la privatizacion de las

empresas publicas y se liberaliz6 el sistema financiero (Guillén, 2012: 60).

A fines de los afios ochenta México ya contaba con una estructura comercial bastante
integrada a la economia de Estados Unidos, tanto en transacciones comerciales como en
flujos de inversion extranjera directa (Canales, 2015: 11). Para 1990, 71% del total de las
exportaciones mexicanas tuvo como destino Estados Unidos y 65% de las importaciones

mexicanas provenian de Estados Unidos (Ibid.:11)

Las negociaciones del TLCAN, se emprendieron en el momento en que se hablaba de la

construccion de un "nuevo orden global", a inicios de los afios noventa (Oropeza, 2014:

*Implica la apuesta por un mundo postmoderno, por la globalizacion y la regionalizacion, es decir: una
apuesta por un movimiento hacia delante y lo nuevo (Morales y Rocha, 2008: 41).

? Es la apuesta por un mundo retromoderno, retronacionalista, retroestatista y retroimperialista (Morales y
Rocha, 2008: 41).
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68). Las negociaciones formales para la firma de este tratado comenzaron en 1991, lo cual
atrajo la atencion mundial al perfilarse como uno de los tratados comerciales més amplios
en la historia, que impulsaria el libre comercio de bienes y servicios entre dos paises
industrializados y uno en desarrollo (Lederman, Maloney y Servén: 2005: 29). La gran
expectativa era que a través de este tratado México alcanzaria el nivel de crecimiento de

sus vecinos del norte (Ibid.).

El TLCAN entré en vigor en 1994, en un momento de optimismo. Los paises en desarrollo
se inclinaron por los postulados neoliberales expresados en el Consenso de Washington
(Oropeza, 2014: 68). En este contexto el TLCAN fue la méxima expresion de la reforma
neoliberal. Fue un acuerdo impulsado por las empresas y grupos mas globalizados y
poderosos de Estados Unidos, México y Canada, para quienes la integracion de América
del Norte era una oportunidad para ampliar sus mercados y maximizar sus rentas, gracias
a la disponibilidad de mano de obra barata y de normas ambientales permisivas de México

(Guillén, 2012: 62).

1.2. Planteamiento del Problema

El TLCAN atrajo la atenciéon mundial al constituir uno de los tratados comerciales mas
amplios de la historia. Debia impulsar el libre comercio de bienes y servicios entre dos
paises industrializados y uno en desarrollo (Lederman, Maloney y Servén: 2005: 29Lo
que para las teorias convencionales del comercio internacional seria un mecanismo de
integracion regional, en realidad se desarrolla en un escenario mas amplio, al que I.
Wallerstein denomina «sistema mundo capitalista», que es una unidad de analisis mayor,
en la cual coexisten e interactuan centro, periferias y semiperiferias (Wallerstein, 2004:
89). En este sistema los paises se van alineando de acuerdo a la naturaleza de sus

intercambios comerciales (Smith y White, 1992: 867).

A partir de la consideracion de que luego de varias décadas de ISI México se ubicd en
una posicion semiperiférica dentro del sistema mundo, esta investigacion se propone
determinar si ese pais sufrié un cambio de posicion luego de la firma del TLCAN. Es
decir, se busca precisar si México cumplié su expectativa de convertirse en un pais central

dentro del sistema capitalista mundial, si continu6 localizado en la semiperiferia o si

18



regresé a la posicion en la que se encontraba a inicios del siglo XX. También se busca
describir como ha evolucionado, dentro de este sistema, la relacion comercial de México

con Ecuador, pais que se considera periférico segln la teoria de Wallerstein.

1.3. Justificacion

Se han realizado varios estudios con el fin de analizar los efectos positivos y negativos
que el TLCAN ha generado en México, el eslabon mas débil del tratado, por lo general
desde visiones convencionales del comercio internacional. Esta investigacion aborda este
controversial tema desde un punto de vista tedrico diferente, como es la teoria del sistema

mundo capitalista.

Wallerstein considera que la economia mundo estd conformada por tres dareas
estructurales: centro, periferia y semiperiferia (Wallerstein, 2004: 90). Segtn él, cuando
el intercambio ocurre dentro de un mismo sistema mundo, solo un area obtiene el maximo
beneficio, ya que el intercambio que se da dentro de un mismo sistema mundo es un juego
de sumas cero; por esta razon, considera importante analizar la totalidad del sistema
mundo y no solo una parte de ¢él. La caracteristica esencial de la economia mundo
capitalista es la produccion de mercancias destinadas a la venta en un mercado con el
objetivo de obtener el maximo beneficio (Wallerstein, 2004: 97). Asi pues, el capitalismo
implica no solo la expropiacion del plusvalor producido por los trabajadores, sino también
una apropiacion del excedente de toda la economia mundo por las areas centrales. Y esto
seria cierto tanto en la etapa del capitalismo agrario como en la etapa del capitalismo

industrial (Wallerstein, 2004:100-101).

Este estudio busca poner en evidencia que las areas del sistema mundo son dindmicas,
para lo cual se analiza la posicion ocupada por México dentro del sistema mundo luego
de firmar el TLCAN. Los planteamientos teoricos de Wallerstein sirven para analizar la

posicion ocupada por México dentro del sistema mundo en el &mbito temporal propuesto.

Por otro lado, siendo México por sus dimensiones uno de los paises mas representativos
de América Latina, es importante conocer cudles han sido las consecuencias de la firma

del TLCAN en sus relaciones comerciales con otros paises de la region, especialmente
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con Ecuador, considerado como un pais periférico. Mediante este estudio se evaluara las

consecuencias del TLCAN en las relaciones comerciales de México con el Ecuador.

Este tema de investigacién se encuentra, por lo tanto, enmarcado en las lineas de
investigacion del Centro de Relaciones Internacionales del Instituto de Altos Estudios
Nacionales-IAEN. Concretamente en aquella que abarca los asuntos de economia

internacional y, en forma especifica, la integracion latinoamericana.

1.4 Pregunta de Investigacion
Ante la problematica planteada surge la siguiente pregunta de investigacion:

(Acaso el involucramiento de México en el TLCAN propici6 el cambio de posicion de

ese pais semiperiférico en el sistema mundo capitalista?
Esta pregunta global puede ser escindida en dos preguntas subsidiarias:

1. ¢Vari6 la condicion de México, de pais semiperiférico, por consecuencia de la

firma del TLCAN?

2. (Cuales fueron las consecuencias derivadas de la firma del TLCAN en las

relaciones comerciales de México con un pais periférico como Ecuador?

1.5. Objetivos e hipotesis
1.5.1 Objetivo general

Evaluar la posicion ocupada por México en el sistema mundo capitalista luego de
la firma del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), y su
relacion comercial con el Ecuador, considerado como pais periférico dentro de ese

sistema.
1.5.2 Objetivos especificos

- Exponer los postulados de la teoria del sistema mundo capitalista aplicables al
tema de investigacion.

- Determinar la posicion de México dentro del sistema mundo, luego de la firma
del TLCAN.
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- Analizar la relaciéon comercial de México con el Ecuador luego de la firma del
TLCAN.

1.5.2 Hipotesis

Con la firma del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN),
México consolidd su posicion de pais semiperiférico subordinado al centro,
reduciendo de esta manera su interaccion con los paises de la periferia del sistema

mundo, especificamente con el Ecuador, considerado como pais periférico.

1.6 Estado de la discusion

El tema de investigacion ha sido estudiado de forma parcial por varios autores. A

continuacion, se exponen algunos aportes relevantes para este trabajo.

La expansion geografica de la economia-mundo europea supuso la eliminacién de otros
sistemas-mundo. La independencia de los paises de América Latina en el siglo XIX no
cambid su status periférico. La creacion de nuevas areas periféricas en la economia—
mundo ampliada hizo posible la modificacion del papel de areas como Estados Unidos,
que anteriormente constituia una region semiperiférica, y que gracias a su sector industrial

pudo incorporarse al centro (Wallerstein, 2004:108-109).

Brasil y México son considerados “potencias regionales-mediadoras” en el contexto
latinoamericano, es decir, estados semiperiféricos que se destacan por el desarrollo
intermedio de sus capacidades materiales® ¢ inmateriales, su posicionamiento estructural
entre los estados centrales y periféricos, sus proyecciones geopoliticas a nivel regional,
su rol de liderazgo regional y su funcidon de mediacion entre las potencias mundiales y los

estados periféricos (Morales y Rocha, 2008: 23).

Desde la perspectiva del sistema mundo hasta el enfoque del desarrollo, tanto México
como Brasil se ubican en la semiperiferia por una serie de factores que los diferencian de

los paises periféricos y centrales (Gereffi y Evans, 1981: 31). Brasil y México ocupan

4 Llamadas también capacidades duras, tales como: poblacion, superficie, PIB, comercio con el mundo,
gasto militar (Morales y Rocha, 2008: 43).

> Llamadas también capacidades blandas, tales como: PIB per capita, valores de paridad de poder
adquisitivo, indice de desarrollo humano, indice de pobreza humana (Morales y Rocha, 2008: 43).
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distintas posiciones en la estructura de la economia mundo capitalista y tienen poca

semejanza con el modelo tipico de pais periférico. Esto por varias razones:

- Son muy industrializados y contienen industrias modernas, que generalmente se

encuentran solo en el centro de la economia mundo;

- Su produccién de bienes terminados abastece la demanda de su mercado interno,

sus exportaciones son muy diversificadas e incluyen articulos manufacturados;

- Han desarrollado Estados inusualmente fuertes, con sofisticados aparatos

administrativos, capaces de promover y proteger los intereses locales (Ibid.: 31).

Sin embargo, ninguno de estos dos paises posee las caracteristicas cominmente asociadas

a los paises "desarrollados" o "centrales", por varias razones:
9

- Su producto interno bruto (PIB) per capita es muy inferior al de los Estados

Unidos, Jap6n o casi cualquiera de los paises de Europa Occidental;

- La distribucion de los ingresos es muy desigual, en comparacion con la de los

paises desarrollados;

- Tanto México como Brasil son paises receptores y no fuente de inversion
extranjera, son paises deudores y no acreedores, y son receptores de la innovacion

de productos terminados y de las nuevas técnicas de produccion (Ibid,: 31).

Los asuntos politicos y econdmicos de México han estado profundamente marcados por
su proximidad al poder central hegemoénico de los Estados Unidos (Ibid.: 32). Su extensa
frontera con ese pais ha permitido un flujo particularmente intenso de capital
estadounidense hacia México, la creacion de una gran industria de ensamblaje
(maquiladora) al Sur de la frontera de Texas y el aumento de las exportaciones agricolas

(Ibid.: 32).

Brasil y México comenzaron el siglo XX como paises periféricos, exportadores de
productos primarios; mas adelante, durante la Gran Depresion, esta fase fue reemplazada
por una industrializacion "horizontal", o de sustitucion de importaciones. Esta fase se
centr6 en la produccion local de bienes no durables y en el ensamblaje local de bienes

durables (Ibid.: 33). A mediados de los afios cincuenta, la ISI horizontal avanzo6 hacia
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una fase de "ISI vertical" enfocada en la internalizacion de todas las fases de produccion
de bienes de consumo y en la integracion hacia atrds en la produccion de bienes
intermedios y bienes de capital (Ibid.: 33). Por ultimo, desde la década de los 70, esta fase
vertical presenta un triple énfasis: la ampliacion de la produccion local de bienes de
capital, la promocion diversificada de las exportaciones y la creciente importancia del

capital financiero (préstamos) en relacion con la IED (Ibid.:33).

La transicion de la periferia a la semiperiferia comenzo con la fase horizontal de la ISI'y
se consolidd durante la fase vertical La fase de bienes de capital, exportaciones
diversificadas y capital financiero representa un intento por consolidar el estado
semiperiférico y sentar las bases para ir mas alla del “desarrollo dependiente” o incluso

convertirse en un estado del centro (Ibid.: 33-34).

La fase de promocién de las exportaciones supone una transformacion significativa de la
semiperiferia en la estrategia global de las empresas transnacionales (Ibid.: 42). Las
sucursales de las empresas transnacionales en la semiperiferia desempefian un papel
similar al de las matrices en el centro y al mismo tiempo su destino esta determinado por
los planes de la matriz, ya que la mayoria de las exportaciones manufactureras de
empresas transnacionales de paises como México son ventas “intrafirma” que se realizan
entre unidades corporativas afiliadas (Ibid.: 42). Tanto México como Brasil terminaron
con una capacidad de produccién ampliada y diversificada, cuyos principales sectores

estaban en gran parte controlados por capital extranjero (Ibid., 1981: 41).

Es la empresa transnacional, y no México, quien generalmente tiene la tltima palabra
sobre el "mercado" de exportacion, la produccién local y la promocion de las
exportaciones, lo cual parece una victoria para los paises semiperiféricos porque
transforma aiin maés su posicion en la division internacional del trabajo, pero parece
aumentar la dependencia cuando este “avance” se mira desde una perspectiva centrada en

el control (Ibid.: 53).

México ha emprendido una lucha continua y crénicamente infructuosa para equilibrar sus
cuentas internacionales; las transnacionales, con su apetito voraz por los insumos
importados y su tendencia a generar salidas de beneficios, regalias y otros pagos de

servicios, son parte del problema (Ibid.: 49). A medida que avanzaba el decenio de 1970,
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el gobierno mexicano traté de impulsar medidas orientadas a proteger la propiedad local
y a influir en el comportamiento de las empresas transnacionales para frenar los
desequilibrios externos. Sin embargo, las politicas no ofrecieron soluciones reales a los
dilemas basicos de la desnacionalizacion y del desequilibrio externo (Ibid.: 53-54). Por
esta razon, la semiperiferia continta siendo un lugar para la transformacion més que una

posicion para soluciones estables (Ibid.: 53-54).

Es posible identificar las relaciones, mds o menos incondicionales y persistentes en los
ultimos afios, entre el norte y el sur, bajo un escenario de continuas iniciativas que resaltan
el liderazgo y la dominacién estadounidense, alianza por la que ha apostado México
(Preciado, 2008: 5). El esquema de relaciones norte-sur se moldea en torno a un eje
econdémico-comercial y otro politico-militar. En el primero, México delinea su contexto
de semiperiferia subordinada al incorporarse al TLCAN, primer proyecto de integracion
asimétrica norte-sur en el continente (Ibid.: 5). Pero ademas de este promocionado
acuerdo de libre comercio, una estrategia que combina seguridad y negocios y que ha sido
promovida con entusiasmo por los gobiernos mexicanos de Vicente Fox (2000-2006) y
de Felipe Calderon (2006-2012) es el acuerdo e implementacion de la Alianza para la
Seguridad y Prosperidad de América del Norte (ASPAN), que también afianza la calidad

de semiperiferia subordinada de México (Ibid.: 6-7).

México y Brasil no son potencias mundiales ni potencias medias-coadyuvadoras sino
potencias regionales-mediadoras. Por esta razon, México y Brasil se han posicionado de
tal manera que han logrado establecer una relacion triangular con Estados Unidos: en el
vértice superior se encuentra Estados Unidos empefidndose en redefinir o refundar su
hegemonia en el continente americano y en los dos vértices inferiores M¢éxico y Brasil
que se esfuerzan en consolidar sus sub-hegemonias en sus respectivas regiones (Morales

y Rocha, 2008: 62).

En esta relacion, México logra formalizar una “sub-hegemonia subordinada
relativamente” y Brasil logra establecer una “sub-hegemonia autonoma relativamente” en
relacion con los Estados Unidos. Esto sucede porque México acepta relativamente y

Brasil resiste relativamente la supremacia y hegemonia de los Estados Unidos (Ibid.).

24



Meéxico en este caso es un estado con menores capacidades frente a Estados Unidos, por
lo tanto, coopera con el estado fuerte para apaciguar los efectos negativos de su poderio
o para beneficiarse de su victoria (Ibid.: 64). México estima que los beneficios por apoyar
a una potencia mundial exceden los costos derivados de la oposicion o de la no-
cooperacion y la potencia le ofrece incentivos, como acuerdos comerciales preferenciales

o proteccion, con el fin de inducir a los estados de menores capacidades a unirseles (Ibid.)

Por otro lado, el tema de la relacion comercial de México y Ecuador no ha sido tratado
suficientemente. Existen documentos sobre el comercio bilateral entre los dos paises,
elaborados por entes oficiales afines a las areas de comercio y relaciones internacionales.
Sin embargo, estos en su mayoria muestran estadisticas de las cuales se desprenden
conclusiones descriptivas. Esta carencia aumenta la importancia de esta investigacion
que, a mas de proporcionar datos estadisticos sobre la relacion comercial entre los dos

paises, la analiza mediante el enfoque tedrico del sistema mundo.

En un estudio de la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI), sobre las
caracteristicas y perspectivas del comercio intrarregional del Ecuador durante el periodo
2003-2013, se observa un alto grado de concentracion de las exportaciones ecuatorianas
en los mercados extra regionales, en especial EEUU con 43% del total exportado y solo

el 31% de sus exportaciones se dirigen hacia la region (Aladi, 2014: 21).

La relacion comercial entre Ecuador y México se encuentra amparada en el Acuerdo de
Alcance Parcial de Renegociacion (A.A.P.R.) N° 29, que tiene una cobertura limitada de
productos, abarcando un 4,2% del universo arancelario y con un 92% de preferencia en
promedio. Solo el 7% de las exportaciones ecuatorianas se canalizan a través del
mencionado acuerdo, mientras que el 49% del comercio se canaliza a través del Acuerdo
Regional AR.PAR N°4y el 52% restante no se acoge a ninguna normativa bilateral (Ibid.:
57).

Meéxico constituye para el Ecuador un proveedor muy importante en el marco de la
ALADI, sin embargo, el saldo de la balanza comercial ha sido crecientemente deficitario
para este ultimo. Esto se debe a que los productos ecuatorianos no han podido ingresar de

manera significativa en el mercado mexicano, en tanto que, las importaciones

25



ecuatorianas han crecido de modo casi ininterrumpido desde el afio 2003 a una tasa

promedio anual de 16% (Ibid.: 57-58).

Aqui seria conveniente un grafico 1994-2014 con informacioén sobre el saldo comercial

anual bilateral Ecuador — México, para corroborar el estado de situacion.
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CAPITULO II: ANALISIS CUALITATIVO

Este capitulo revisa los principales postulados de la teoria del sistema mundo de
Immanuel Wallerstein, con especial énfasis en las categorias de centro, periferia y
semiperiferia. Luego se exponen los argumentos cardinales del estudio de David Smith y
Douglas White sobre la estructura del sistema mundo, a partir de las categorias

wallersteinianas antes mencionadas.

También se define la metodologia empleada en el presente trabajo investigativo, que

facilita la consecucion de los objetivos y la corroboracion de la hipdtesis planteada.

2.1 Marco Tedrico

La teoria del sistema mundo capitalista, desarrollada por Immanuel Wallerstein en los
afios 70, abarca a todos los paises, conformando una sola unidad de anélisis. Como
menciona Wallerstein, el estimulo de la acumulaciéon de capital propio del sistema
capitalista, genera una expansion desigual de la economia mundial, dando lugar a un
sistema jerarquizado. El lugar que ocupan los paises en la division internacional del
trabajo determina sus posibilidades de movilidad dentro del sistema, el cual esta

conformado por tres areas estructurales: centro, periferia y semiperiferia.

Los postulados tedricos wallersteinianos son complementados por un estudio
desarrollado por David Smith y Douglas White en 1992. A pesar de que la logica centro-
periferia-semiperiferia abarca relaciones en el ambito econdmico, comercial, politico y
geopolitico, Smith y White basan su analisis en intercambios comerciales especificos,
alegando que los patrones en el comercio internacional pueden reflejar la division
internacional del trabajo, lo cual es consistente con el enfoque sobre el sistema mundo de

Wallerstein.

2.1.1 El Sistema Mundo Capitalista

El enfoque de la Dependencia cobrd popularidad en América Latina en los afos sesenta

y setenta debido a los aspectos que se enuncian a continuacion (Bustelo, 1999: 204):
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- Los limites del proceso de Industrializacién por Sustitucién de Importaciones (ISI)
defendido por la CEPAL, el cual a finales de los afios cincuenta e inicios de los afios
sesenta atravesd problemas econémicos (mercado interno saturado y desequilibrios
en la balanza de pagos), sociales (desigualdad en aumento) y politicos (la ISI fue
concebido como un proyecto nacionalista, pero fue aprovechado por las empresas
trasnacionales).

- Algunos economistas latinoamericanos criticaron los limites tedricos del
estructuralismo de la CEPAL y del desarrollismo, que dio lugar a la defensa de la
industrializacién como solucion a todos los problemas.

- Lacritica contra la teoria de la modernizacion, en particular la teoria de las etapas de
Rostow® que no contemplaba la estructura de un capitalismo subdesarrollado.

Paul A. Baran, considerado el padre del enfoque de la Dependencia, propuso tres ideas

novedosas (Ibid.: 205-206):

- Desarrollo y subdesarrollo son dos manifestaciones de un uUnico proceso: la
acumulacion de capital a escala mundial. El subdesarrollo es el producto historico del
desarrollo de los paises imperialistas. La extraccion de excedente de las colonias (y,
mas en general de las economias subordinadas), no s6lo favorecié la acumulacion
originaria de capital en las metropolis sino que interfirié con el crecimiento natural
de las areas atrasadas, alterando para siempre su desarrollo potencial.

- Esaagresion econdmica externa habia configurado unas economias periféricas en las
que el excedente resultaba en su mayor parte apropiado por el capital extranjero y
desperdiciado en consumo improductivo, de resultas de la insercion dependiente del
Tercer Mundo en la economia mundial.

- El capitalismo [...] se habia convertido en realidad en un “obstaculo formidable para
el adelanto humano”, en palabras del propio Baran. La unica forma que tenian los
paises capitalistas periféricos de salir del subdesarrollo era mediante la revolucion
anticapitalista (la construccion del socialismo) y la ruptura con el mercado capitalista
mundial [...].

La primera idea se basa en la expresion de A. G. Frank, “desarrollo y subdesarrollo son
dos caras de una misma moneda”, sefialando que el capitalismo central y el capitalismo
periférico son partes de un inico proceso historico, por lo tanto no son fendmenos aislados
(Ibid.: 206-207). La segunda idea aplica el concepto marxista de “excedente” a una
realidad subdesarrollada en donde la mayor parte del excedente real es transferido al
exterior a través de la repatriacion de capitales de las empresas extranjeras, la atencion al
servicio de la deuda o la fuga de capitales (Ibid.: 207). Por tltimo, la tercera idea explica

que el imperialismo bloquea el desarrollo de los paises dependientes, mientras que los

6 . . 7 el L

Walter Whitman Rostow, uno de los pioneros de la teoria del desarrollo. Rostow concibi6 al desarrollo
como una serie de cinco etapas de cambio, tanto en los sistemas de produccion como en los valores de la
sociedad.
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paises centrales se benefician explotando a los paises periféricos, lo que lleva a estos
ultimos al subdesarrollo y al estancamiento econémico si mantienen relaciones con los

paises desarrollados (Ibid.: 207).

El proceso de desarrollo dependiente es el resultado de la interaccion de las estrategias de
las empresas transnacionales con las estrategias politicas y economicas de las clases
sociales locales y los paises anfitriones (Gereffi y Evans, 1981: 33). Las estrategias de las
empresas transnacionales estan condicionadas no so6lo por el contexto internacional, sino
también por una configuracion histéricamente dada de la estructura de clases, la ideologia
y la base productiva local; por otro lado, la estructura de clases sociales locales y la base
productiva, a su vez, son el resultado de la interaccion previa entre el capital extranjero y

las clases sociales locales (Ibid.: 33).

Una situacion semiperiférica implica tanto una posicion estructural definida en la division
internacional del trabajo como un proceso histdrico de desarrollo que conduce de la
periferia a la semiperiferia (Ibid.: 31-32). En el periodo contemporaneo este proceso de
desarrollo ha sido denominado "desarrollo dependiente": desarrollo porque se caracteriza
por la acumulacion de capital y una diferenciacion cada vez mas compleja de la estructura
productiva interna. Y dependiente porque estd indeleblemente marcado por los efectos de
la continua dependencia del capital alojado en los paises centrales. A medida que avanza
el desarrollo dependiente, la inversion extranjera directa (IED) desempefia un papel cada

vez mas importante (Ibid.: 31-32).

El éxito de los “dragones” asiticos puso en tela de juicio la idea de que la integracion de
la economia mundial capitalista anulaba una industrializacion viable en el Tercer Mundo
(Ibid.: 216). Por esta razon, a mediados de los afios setenta surgieron varios intentos por
reconsiderar la teoria de la dependencia y sustituirla por otro paradigma. En este contexto
historico naci6 la teoria de la economia-mundo formulada por Immanuel Wallerstein

(Ibid.: 216).

Wallerstein sefiala que el sistema mundo es el Unico sistema social existente. Lo define
como una unidad con una unica division del trabajo y multiples sistemas culturales (2004:

89). Capitalismo y economia-mundo son dos caras de la misma moneda, se trata de un
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fendmeno indivisible con una unica division del trabajo pero con multiples entidades
politicas y culturales (Ibid.: 90).
Para Wallerstein (1979), la economia-mundo capitalista, la manifestacion del sistema
mundial desde el siglo XV, se cred, consolidd y desarrolld sobre la base del impulso por
la acumulacion incesante de capital. Tal estimulo genera una expansion desigual de la
economia mundial, que es un sistema jerarquizado, en el que el lugar ocupado en la
divisién internacional del trabajo determina las posibilidades de movilidad dentro del

sistema. La logica y la dindmica de éste determinan el comportamiento de sus distintos
elementos: centro, semiperiferia y periferia (Bustelo, 1999: 218-219).

Segtin Wallerstein, es un error no analizar la totalidad del sistema mundo capitalista, por
lo que ofrece un modelo alternativo con el que afrontar andalisis comparativos de la
economia capitalista mundial (2004: 90). Wallerstein toma como punto de partida el
concepto de Frank, de “desarrollo del subdesarrollo”: la estructura econémica de los
paises actualmente subdesarrollados es el resultado de haberse incorporado a esa
economia-mundo como un area periférica (Ibid.: 90). Frank sefala que el subdesarrollo
contemporaneo es en gran medida el producto historico de las relaciones econdomicas y
de otro tipo que mantiene o mantuvo el pais satélite subdesarrollado con los paises
metropolitanos ahora desarrollados Ademas, estas relaciones son una parte esencial de la

estructura y desarrollo del sistema capitalista en su totalidad a escala mundial (2005: 146).

Frank ademés sefala que cuando examinamos esa estructura de metropolis y satélite,
encontramos que cada uno de los satélites, actualmente subdesarrollados, sirve como un
instrumento para extraer capital o excedentes de sus propios satélites y canalizar parte de
sus excedentes hacia las metrdpolis mundiales de las que son satélites. Cada metrépoli
nacional y local sirve para imponer y mantener la estructura monopolistica y las
relaciones de explotacion en ese sistema en la medida que sirve a los intereses de las
metropolis que se aprovechan de esa estructura global, nacional y local para impulsar su
propio desarrollo y el enriquecimiento de sus clases dominantes (Ibid.: 148). En este
sentido, Wallerstein afirma que cuando el intercambio se da dentro de un mismo sistema-
mundo, sélo uno de ellos obtiene el méximo beneficio, ya que el intercambio que se da
dentro de un mismo sistema mundo es un juego de suma cero. Esta es la caracteristica

esencial de una economia-mundo capitalista en la que la produccion de mercancias se
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destina a la venta en un mercado, con el objetivo de obtener el maximo beneficio (2004:

97).

Wallerstein menciona que existen tres areas estructurales que conforman la economia
mundo: centro, periferia y semiperiferia. Su analisis surge en el noroeste de Europa,
donde convergieron los intereses de varios grupos locales, permitiendo el desarrollo de
fuertes mecanismos estatales, mientras que en las areas periféricas surgieron grandes
divergencias que debilitaron a los Estados (Ibid.: 100). Las diferencias de capacidad
estatal afianzaron el intercambio desigual al que someten los estados fuertes a los débiles,
es decir los paises centro a las areas periféricas. Asi pues, el capitalismo implica no solo
la expropiacion del plusvalor producido por los trabajadores, sino también una
apropiacion por parte de los paises centrales del excedente de toda la economia-mundo,

y esto es cierto en la etapa del capitalismo agrario o en la etapa del capitalismo industrial

(Ibid.:100-101).

Las estructuras tripartitas de la economia-mundo: centros, periferias y semiperiferias, que
si bien son entendidas por Wallerstein como ‘procesos’ de explotacion de la economia-
mundo, también implican una representacion espacial del mundo, ligada a los cambios de
ritmo de los ciclos de auge y crisis a los que estd sometida la economia capitalista
(Preciado, 2008: 3). El uso de los términos centro y periferia en el analisis del sistema
mundo no se refiere, en primera instancia, a zonas geograficas, regiones o Estados, sino

a procesos complejos (Ibid.: 4).

Los procesos de centro consisten en relaciones que combinan salarios relativamente altos,
tecnologia moderna y produccion diversificada; los procesos de periferia son una
combinacion de salarios bajos, tecnologia mas rudimentaria y produccion simple. La
semiperiferia es el espacio que combina de una forma particular ambos procesos. Este
concepto se aplica directamente a zonas, regiones o Estados que suponen la explotacion

de la periferia y sufren la explotacion del centro (Preciado, 2008: 4).

No se puede entender la persistente diferencia estructural entre centro y periferia sin
considerar una tercera situacion estructural, intermedia: la semiperiferia, necesaria para
que la economia mundo capitalista funcione sin demasiados sobresaltos (Ibid.:103). Al

introducir esta categoria Wallerstein explicita la creciente heterogeneidad del Tercer
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Mundo; en especial, contribuye a comprender la experiencia de los nuevos paises

industriales (Bustelo, 1999: 220).

2.1.2 Aporte de David Smith y Douglas White a la teoria del sistema mundo
capitalista

Los roles que juegan los paises dentro de la division internacional de trabajo son cruciales
para comprender una amplia gama de cambios sociales, politicos y econdmicos en las
sociedades, segin David Smith y Douglas White (1992: 859). El anélisis de Smith y
White sirve para visualizar los cambios en el tamafio y la posicion de los paises en los
estratos del sistema mundo. En este, los patrones y ciclos de la hegemonia tienen

contenido tedrico y empirico para la economia politica internacional.

La légica centro periferia contempla relaciones econémicas y comerciales, y también
relaciones politicas y geopoliticas (Preciado, 2008: 5). Para analizar los estratos del
sistema mundo, Smith y White se enfocan exclusivamente en el estudio de los
intercambios comerciales especificos. Si bien los asuntos militares, diplomaticos y
culturales también son importantes en la determinacion del sistema internacional, limitar
el analisis a los circuitos comerciales es consistente con el principal impulso de analisis
del sistema mundo (Smith y White, 1992: 864). Para respaldar su posicion, Smith y White
citan a Chase-Dunn y Rubinson:

La principal caracteristica estructural de este sistema mundo llego a ser esta division del

trabajo entre las areas centrales emergentes que producen bienes manufacturados y las

areas periféricas emergentes que producen materias primas. Los limites del sistema

fueron determinados por la extension y la intensidad de la produccion y el intercambio
comercial (Ibid.: 864).

Para Smith y White los patrones del comercio internacional pueden reflejar la division
internacional de trabajo, pues las diferencias centro-periferia se manifiestan parcialmente
en el nivel relativo de sus exportaciones (Ibid.: 865). Segun ellos, los principales tipos de
intercambio a nivel mundial son los siguientes:
- Productos pesados de alta tecnologia (maquinaria - no eléctricos, resinas artificiales,
plasticos, manufacturas metalicas)

- Extractivo sofisticado (papel, carton y articulos de la pulpa del papel, gas, natural y
derivados)
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- Extractivo simple (semillas y frutos oleaginosos, aceites y grasas animales, cereales
y preparaciones de cereales)

- Manufacturas que requieren mano de obra barata (textiles y prendas de vestir,
calzado, contenedores para viaje)

- De productos alimenticios y derivados (carne y preparaciones de carne, verduras,
frutas) (Ibid.: 866)

Smith y White enfatizan que su andlisis de las posiciones en la economia mundo
corresponde, estrictamente, a los flujos de comercio de productos. No usan estadisticas

agregadas a nivel pais como el PIB, produccion u otros atributos nacionales (Ibid.: 867).

Los resultados de este analisis muestran la existencia de tres posiciones amplias en la
economia mundo: centro, periferia y semiperiferia. Asi, este patron general corrobora el
modelo jerarquico de Wallerstein del sistema internacional. Sin embargo, los hallazgos
de Smith y White sugieren que los niveles analiticamente identificables podrian ser mas
de tres, ya que encontraron al menos dos sub divisiones o bloques estables dentro de la

periferia y de la semiperiferia (Ibid.: 885).

Estos autores encontraron que en la semiperiferia se registra un gran movimiento entre
grupos superiores e inferiores, y sugieren que en el ultimo cuarto del siglo XX la
movilidad intra e inter bloques semiperiféricos podria estar relacionada con el
surgimiento de una nueva division internacional de trabajo (Ibid.: 876). Esto seria una
consecuencia de la desindustrializacion del centro y del incremento de las exportaciones
de productos manufacturados en los “nuevos paises industrializados” del Tercer Mundo

(Ibid.: 876). Smith y White recurren a John Walton (1985) para afirmar que:

El capital y la producciéon son exportados desde los paises desarrollados
desindustrializados (donde el desempleo aumenta) para reubicarlos en los confines
hospitalarios de las fabricas del Tercer Mundo, usando mano de obra barata y una
“plataforma para la exportacion” desde la cual los bienes son enviados a otros paises o
enviados de vuelta a los mercados del centro (Ibid.: 876).

Los resultados de este andlisis proveen evidencia de que la exportacion de productos
manufacturados genera una movilidad ascendente limitada. Entre 1965 y 1980 los
“nuevos paises industrializados” se mueven hacia arriba en la “semiperiferia fuerte”
(Ibid.: 876). En ese periodo los estudios de Smith y White encuentran més movilidad
hacia arriba que hacia abajo, por lo que sugieren que la movilidad internacional no es un

juego de suma cero. Sin embargo, esto no necesariamente significa la reduccion de la
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desigualdad mundial, dado que de hecho el proceso de desarrollo semiperiférico

incrementa la pobreza dentro de esos paises (Ibid.: 880).

Smith y White proponen que para analizar la relacion comercial entre bloques se debe
clasificar a los paises de acuerdo a su posicion en el sistema mundo. Una caracteristica
importante para distinguir el centro de la periferia es el gran volumen de comercio entre
las naciones que conforman el centro versus un minimo volumen comercial entre los
miembros de los bloques que no pertenecen al centro (Ibid.: 880). Los paises periféricos
suelen mantener relaciones comerciales con las naciones de centro de las cuales han sido
historicamente dependientes mas que con otros paises de la periferia, aunque estos estén
geograficamente mas cerca (Smith y White, 1992: 881). Los intercambios comerciales
asimétricos estan relacionados a las nociones de comercio desigual propuestas por los
teoricos del sistema mundo, quienes sefialan que este ocurre cuando productos
subvalorados, producidos con mano de obra barata en las areas periféricas, son
intercambiados en el mercado mundial por productos manufacturados mas caros (Ibid.:
881). Los productos de alta tecnologia suelen ser exportados por el centro y los estratos
mas altos a los bloques de nivel més bajo. Los alimentos generalmente se mueven en
direccidn contraria, es decir, de la periferia y otros bloques mas bajos hacia el consumo

en el centro (Ibid.: 882).

Los productos clasificados como manufacturas que requieren mano de obra barata son
relevantes para la “nueva division internacional del trabajo”: la produccién de
manufacturas a gran escala, pero con mano de obra barata, se traslada a la semiperiferia,
e incluso a la periferia (Ibid.: 882-883). En estas industrias, los bajos costos de la mano
de obra y la tecnologia simple, permitieron a los bloques de la semiperiferia competir en
los mercados internacionales e incrementar el intercambio comercial de estos productos

(Ibid.: 884).

Segun Smith y White, la produccién de bienes intensivos en capital se concentra en los
paises de centro y la de los productos agropecuarios en las naciones periféricas, sin
embargo, de este ultimo grupo se deben excluir los cereales, los cuales se exportan
mayoritariamente desde los paises centrales hace los paises de la semiperiferia y periferia

(Ibid.: 883)
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La movilidad dentro de la semiperiferia estd relacionada a los altos niveles de
procesamiento (ver explicacion en el anexo metodoldgico). Los paises que ocupan la
semiperiferia alta se especializan en la industria pesada, mientras que los paises de la
semiperiferia baja se concentran en la produccion de bienes intensivos en mano de obra

barata (Smith y White, 1992: 885).
Finalmente Smith y White exponen varias conclusiones que se derivan de su estudio:
- Los resultados respaldan los argumentos del sistema-mundo y del flujo asimétrico

de las materias primas versus los bienes procesados.

- La disminucion de la participacion del nticleo en la produccion de manufacturas
simples y que requieren mano de obra barata, muestra que estas exportaciones fluyen
cada vez mas de la semiperiferia y esto estd en concordancia con la nueva division
internacional del trabajo.

- El patron general de movilidad tiene una tendencia hacia arriba en el sistema,
particularmente en la semiperiferia y la periferia. En general, la movilidad ascendente
implica un nticleo creciente y una periferia cada vez menor.

- El analisis cuantitativo del intercambio comercial a nivel mundial es una herramienta
poderosa para entender la estructura del sistema-mundo y la dindmica de la movilidad
de los estados. Este provee una revision de los patrones mundiales y como estos
cambian o permanecen.

- Las politicas publicas explicitas o implicitas, disefiadas por las élites detrds de una
variedad de presiones politicas y econdmicas, tltimamente determinan las estrategias
industriales y de exportacion. Estas estrategias de desarrollo y el grado con que son
exitosamente implementadas, podrian conducir a cambios en la canasta exportable y
alterar la posicion estructural de un pais en la economia internacional (Ibid.: 886-
887).

El estudio de Smith y White se sustenta en los postulados tedricos de Wallerstein y
Arrighi, quienes definen las posiciones de los paises en el sistema mundo a partir de su
quehacer en la cadena de la Division Internacional del Trabajo (DIT), en términos del
comercio internacional (Martinez, 2011: 35). En esta misma linea, encontramos la mas
reciente propuesta de Valentino Piana (2004) quien para definir la estructura centro-
periferia modela y cuantifica las diferentes relaciones de interdependencia comercial,
obteniendo una estratificacion en tres niveles, esto demuestra que el analisis centrado en

los flujos comerciales sigue presente (Ibid.: 35).

Piana define 3 categorias de andlisis ampliamente usadas en el “sistema mundo”. El

centro estd constituido por paises que tienen una posicion dominante; la periferia esta
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compuesta por paises que tienen una posiciéon dominada y la semiperiferia constituye un
grupo de paises que son dominantes en relacion a uno o mas paises, pero que son
dominados por otros (Piana, 2004: 6). El "mercado global" no es un agregado homogéneo
en el que cada pais intente mantener y aumentar su cuota. Es, mas bien, una estructura
compleja en la que algunos estados son dominantes y ejercen una influencia

desproporcionada sobre otros, en distinto grado y modo (Ibid.: 10).

Por otra parte, Alberto Rocha y Daniel Morales clasifican a los paises tomando en cuenta
sus capacidades materiales e inmateriales y distinguen tres grupos: los centrales, los
semiperiféricos y los periféricos (2008: 46). Los paises centrales se destacan por sus
capacidades duras y blandas y en este rango se encuentran las potencias mundiales; por
otro lado, los semiperiféricos se destacan por sus capacidades duras; y finalmente, los
estados periféricos son aquellos que tienen capacidades duras y blandas limitadas y se

trata de un rango heterogéneo de paises. (Ibid.).

Si se complementa el analisis cuantitativo de las capacidades duras y blandas con el

analisis cualitativo, se observan cuatro grupos de Estados-nacion:

- Potencias mundiales: son paises centrales y desarrollados que despliegan
proyecciones geopoliticas, geoecondmicas y geoestratégicas de caracter mundial.

(Ibid.: 47-48).

- Potencias medias-coadyuvadoras: también son paises centrales y desarrollados
que tienen indicadores altos de capacidades blandas, sin embargo cuentan con
capacidades duras mas limitadas. Si bien es dificil que amplien sus capacidades
duras, cooperan con las potencias mundiales para mantener el orden internacional

y conservar su estatus en el sistema (Ibid.: 48).

- Potencias regionales-mediadoras: en esta categoria se encuentra un grupo de
paises semiperiféricos y de desarrollo medio, que cuentan con limitadas
capacidades blandas, pero se destacan de sus vecinos por sus capacidades duras.
Por esta razén, estas potencias regionales pueden desarrollar proyecciones
geopoliticas, geoecondmicas y geoestratégicas regionales y ademads jugar roles de
mediacion entre las potencias mundiales y los estados periféricos. Debido a una

dindmica de “movilidad ascendente”, estas potencias aspiran a convertirse en
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Estados desarrollados y centrales y en potencias medias coadyuvadoras (Ibid.: 48-

49).

- Estados periféricos: conocidos como paises pequefios, son un nimero importante
y muy diverso y se podria establecer una jerarquia de ellos. En general se
caracterizan porque sus capacidades duras y blandas son muy limitadas. Por esta
razon, su influencia se circunscribe a su propio territorio, son mas vulnerables a
la presion internacional, mas limitados en sus opciones politicas y sus agendas

nacionales se encuentran determinadas por intereses externos (Ibid.: 49).

2.2 Marco Metodologico

Este estudio aplica una metodologia mixta. Generalmente, los enfoques cuantitativo y

cualitativo utilizan cinco fases similares y se relacionan entre si:

a) Llevan a cabo observacion y evaluacion de fendomenos.

b) Establecen suposiciones o ideas como consecuencia de la observacion y evaluacion
realizadas.

c¢) Prueban y demuestran el grado en que las suposiciones o ideas tienen fundamento.
d) Revisan tales suposiciones o ideas sobre la base de las pruebas o del analisis.

e) Proponen nuevas observaciones y evaluaciones para esclarecer, modificar, cimentar
y/o fundamentar las suposiciones e ideas; o incluso para generar otras (Hernandez et al,
2004:9).

Por tratarse de una tesis de naturaleza inductiva, se utiliza la estadistica y los datos
empiricos como un argumento mas del andlisis cualitativo y, al mismo tiempo, para
comprobar la hipdtesis planteada. La metodologia cualitativa permite el andlisis de la
teoria wallersteiniana con sus categorias de centro, periferia y semiperiferia y el andlisis
del estudio de Smith y White, quienes amplian el espectro del sistema mundo basandose
en los fundamentos tedricos de Wallerstein. Por otro lado, los datos estadisticos
relacionados a las exportaciones mexicanas y al comercio bilateral entre México y
Ecuador, se constituyen en argumentos centrales de corroboracion de los fundamentos

tedricos expuestos previamente.
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De esta manera, se busca demostrar el grado en que las suposiciones o ideas tienen
fundamento y revisar tales suposiciones o ideas, sobre la base del analisis. En este caso,

sobre la base del analisis de los datos cuantitativos.

Este estudio asume que los enfoques cuantitativo y cualitativo son complementarios; es
decir, cada uno sirve a una funcidén especifica para conocer un fendémeno y juntos
conducen a la comprobacion de la hipotesis planteada (Ibid.: 10). Esta metodologia

también permite conseguir los objetivos propuestos.

Para alcanzar el primer objetivo se revisa fuentes bibliograficas sobre los postulados
teoricos de Wallerstein, especificamente sobre los conceptos de centro, periferia y
semiperiferia. Luego se expone el estudio realizado por Smith y White quienes, basandose
en la teoria wallersteiniana, consiguen ampliar el conocimiento del sistema mundo
capitalista y logran identificar dos subgrupos dentro de la periferia y de la semiperiferia.
El anélisis tedrico conjugado con la hipdtesis de investigacion permite identificar las
variables necesarias para determinar la posicidon de México en el sistema mundo, luego
de la firma del TLCAN, y sus consecuencias en las relaciones comerciales con los demads
paises de la semiperiferia y de la periferia, especificamente con el Ecuador, considerado

un pais periférico.

Para alcanzar el segundo objetivo se recurre a bases de datos oficiales como la del Banco
de México y del Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI) que contengan
informacion sobre las exportaciones mexicanas a partir de la firma del TLCAN. Esta
informacion sirve para determinar la posicion de México dentro del sistema mundo, de

acuerdo a los postulados teoricos de Wallerstein y de Smith y White.

Para conseguir el tercer objetivo se recurre a la misma base de datos del Banco de México
para guardar consistencia estadistica. En esta fuente se recopilard informacion estadistica
sobre el comercio bilateral entre México y Ecuador, luego de la firma del TLCAN. Este
analisis toma en cuenta las relaciones comerciales entre estos dos paises, en el marco de
la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI). Para establecer la tendencia
ponderada de las relaciones comerciales de México con el Ecuador durante este periodo,
se realiza un analisis comparativo con las relaciones comerciales de ese pais con su

principal socio en el TLCAN.
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Segun datos del Banco de México, el 97% de las exportaciones de ese pais tuvieron como
destino Estados Unidos durante el periodo de analisis propuesto en este trabajo de
investigacion. Por lo tanto, las exportaciones destinadas a Canadd se consideran
estadisticamente irrelevantes. Estados Unidos es el principal socio comercial de México
en el TLCAN vy, por ende, este estudio se concentra en las relaciones comerciales que

mantuvo con ese pais del centro del sistema.
2.3 Anexo Metodologico

Los procedimientos empleados para el analisis cuantitativo de este estudio se basan en
Smith y White (1992). Estos autores consideraron datos estadisticos de los afios 1965,
1970 y 1980, correspondientes a 63 paises que reportaron informacién completa sobre su
balanza comercial (1992: 865). La informacion estadistica sobre el comercio
internacional entre México y Estados Unidos procede de las bases de datos del Instituto
Nacional de Estadistica y Geografia de México (INEGI), institucion que brinda

consistencia estadistica a esta investigacion.

Smith y White procesan sus estadisticas de acuerdo a la Clasificacion Uniforme para el
Comercio Internacional (CUCI), en la que las mercancias (bienes) se encuentran
jerarquicamente ordenadas a partir de cinco digitos (nivel muy especifico) hasta un digito
(nivel mas general). Con el fin de examinar categorias mas homogéneas, Smith y White

aplicaron una clasificacion a dos digitos, denominados capitulos (1992: 865).

En su analisis Smith y White encuentran que ciertos productos se mueven “juntos” en el
comercio internacional, e identifican cinco grandes grupos de productos. Para cada uno
de estos, escogen tres capitulos, sumando un total de 15 subgrupos que representan los
grandes tipos de intercambio de productos a nivel internacional, que se detallan en la

Tabla 1 (Smith y White, 1992: 865).

Smith y White someten esos cinco grupos de productos a una escala bidimensional, en la
que se contrasta la produccion con la extraccion y la produccidn intensiva en capital con

la produccion intensiva en mano de obra, tal como se ilustra en la Figura 1.
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Para comprender la escala bidimensional, Smith y White hacen referencia a los niveles
de procesamiento de los bienes de exportacion, propuestos por Glenn Firebaugh y Bradly

Bullock en 1986, tal como se observa en la Tabla 2.

Tabla 1 Grupos de Productos en el comercio internacional segiin Smith y White

1.) Productos pesados y de alta tecnologia

Maquinaria y Equipos generadores de fuerza

Plasticos en formas no primarias

Manufacturas de Metales

2.) Extractivo Sofisticado

Papel, carton y articulos de pasta de papel

Pasta y desperdicios de papel

Gas natural y manufacturado

3.) Extractivo Simple

Semillas y frutos oleaginosos

Aceites y grasas de origen animal

Cereales y preparados de cereales

4.) Manufacturas que requieren mano de obra barata

Hilados, tejidos y articulos confeccionados de fibras textiles

Calzado

Articulos de viaje, bolsos y articulos analogos para contener objetos

5.) Productos alimenticios y derivados

Carne y preparados de carne

Productos lacteos y huevos de aves

Productos animales y vegetales en bruto

Fuente: Smith y White, 1992.
Elaborado por la autora
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INTENSIVO EN MANO DE OBRA

BASADO EN LA PRODUCCION

Productos pesados y de alta
tecnologia

maquinaria, plasticos, metales

Productos mano de obra
barata
ropa, calzado, equipaje

INTENSIVO EN CAPITAL

Extractivo Sofisticado
papel, cartén, gas, petréleo y derivados
Extractivo Simple
semillas oleaginosas,

grasas animales, cereales

Productos Alimenticios

huevos/fleche

verduras y frutas
BASADO EN LA EXTRACCION

Figura 1 Grupos de productos en la Escala Bidimensional

Elaborado por la autora

Tabla 2 Productos de Exportacion clasificados por nivel de procesamiento

Productos Primarios

Nivel 1 (escaso o nulo procesamiento): animales vivos, pescado (fresco o en conserva),
arroz, maiz, fruta fresca y frutos secos, vegetales frescos, café, cacao, granos, t¢, semillas,
algodon, fertilizantes organicos, aceite organico, gas natural, minerales.

Nivel 2 (semi-procesados): carne, caucho natural, azucar, aceite de mani, aceite vegetal y
residuos, algodon tratado, cobre sin refinar, metales basicos.

Nivel 3 (productos primarios altamente procesados): productos petroleros, bebidas
alcoholicas, cobre refinado.

Productos Manufacturados

Nivel 4 (manufacturas simples): alfombras y textiles de algodon.

Nivel 5 (procesamiento industrial intermedio): ropa hecha de fibras sintéticas, medicinas,
llantas de caucho, tubos de acero y autopartes.

Nivel 6 (alto nivel de procesamiento): esta restringido a manufacturas totalmente
ensambladas y altamente procesadas, por ejemplo: aviones, barcos, maquinaria pesada,
equipo de telecomunicaciones.

Fuente: Firebaugh y Bullock, 1986.
Elaborado por la autora

41



Los productos “pesados y de alta tecnologia” se clasifican a partir del nivel 4 en adelante,
estos productos que califican como los mas procesados pertenecen a la industria intensiva
en capital y/o incorporan tecnologia sofisticada. Por otro lado, los productos de la
industria “extractiva simple” y alimenticia nunca alcanzan un nivel superior al 3 en la
escala, estas mercancias poseen nulo o escaso nivel de procesamiento y son intensivas en
mano de obra. Las “manufacturas que requieren mano de obra barata” son productos
tradicionales que se pueden ensamblar utilizando mano de obra barata con niveles
minimos de habilidad, este tipo de fabricacion liviana es precisamente el tipo de
produccion asociado con las primeras etapas de “la industrializacion de la periferia” con
una tendencia hacia la “fuga de capitales” y la “desindustrializacion” en las naciones
centrales del sistema mundo. Finalmente, los productos de la industria “extractiva
sofisticada” son un grupo intermedio de productos basicos considerados en su mayoria
materias primas, pero toman en nombre de “sofisticados” porque pueden requerir un
mayor grado de experiencia tecnologica o inversion de capital para ser exportados, estos
puntiian un poco mas abajo que las manufacturas intensivas en mano de obra barata en la

escala de Firebaugh-Bullock (Nemeth y Smith, 1985: 233-235).

Los productos del sector “extractivo sofisticado” estan estrechamente vinculados a la
riqueza de recursos ambientales de la nacién exportadora, mientras que los bienes
intensivos en mano de obra barata son productos de fabrica mas distantes de la dotacion
natural de un area geografica. Esto introduce una nueva dimension en el intento de
organizar los productos del comercio internacional de acuerdo con el énfasis en la
extraccion versus la produccion. Los productos que son recursos naturales no
transformados (independientemente de la tecnologia o de la inversion en capital para su
extraccion o cosecha) se clasifican como extractivos, mientras que los articulos
manufacturados o hechos a mano que requieren mano de obra humana o mecénica para
transformarlos en artefactos sociales, se clasifican como productivos (Nemeth y Smith,

1985: 236-237).

Esta investigacion ha tomado como base teodrica el estudio de Smith y White. Para el
analisis de la informacion estadistica referente al comercio bilateral entre México y
Estados Unidos se ha considerado la CUCI version 4, identificando los 15 capitulos

usados en el analisis de Smith y White.
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Sin embargo, dado que el estudio de Smith y White fue publicado en 1992, un par de afios
antes de la implementacion del TLCAN, al analizar los datos se evidencid que en el
comercio bilateral México-Estados Unidos habia otros capitulos de la clasificacion CUCI
de gran importancia, que no habian sido considerados por Smith y White. En
consecuencia, este estudio anade cuatro capitulos en el grupo de productos pesados y de
alta tecnologia y un capitulo en el grupo de productos extractivos sofisticados. El detalle

de esta modificacion a la metodologia de Smith y White se puede apreciar en la Tabla 3.

Tabla 3 Productos en el comercio internacional afiadidos por la autora

1.) Productos pesados y de alta tecnologia

Maquinaria y Equipos generadores de fuerza

Plasticos en formas no primarias

Manufacturas de Metales

Vehiculos de carretera *

Maquinas de oficina y de procesamiento automatico de datos *

Aparatos y equipos para telecomunicaciones *

Maquinaria, aparatos y artefactos eléctricos y sus partes *

2.) Extractivo Sofisticado

Papel, carton y articulos de pasta de papel

Pasta y desperdicios de papel

Gas natural y manufacturado

Petroleo, productos derivados y conexos *

*Capitulos afiadidos por la autora
Fuente: Smith y White, 1992, pag. 865
Elaborado por: Tatiana Pazmifio

Esta investigacion presenta la informacion estadistica procesada en base a los capitulos
propuestos originalmente por Smith y White y luego presenta la informacion incluyendo
los capitulos importantes para el andlisis de la balanza comercial México-Estados Unidos

(los que constan con asterisco, en el cuadro previo).
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La informacion recibida del INEGI se encuentra en el formato del Sistema Armonizado
de Designacion y Codificacion de Mercancias (SA). Para encontrar la equivalencia entre
la CUCl y el SA se recurri6 a la tabla de correspondencias extraida de la base de datos de
Naciones Unidas, con las equivalencias entre la CUCI version 4 y el SA version 07,

presentado a seis digitos (Naciones Unidas, 2008: 3-122).

Sin embargo, para la presente investigacion se incluyd la informacion estadistica de las
subpartidas arancelarias a 8 y 10 digitos, ya que los capitulos de la CUCI, al no ser tan
especificos, engloban un mayor numero de subpartidas, siempre y cuando cumplan con
las exigencias del capitulo en cuanto a su nivel de produccién o extraccion y de su grado
de intensidad en mano de obra o en capital. Aplicando la tabla de equivalencias a la
informacion estadistica, se encontrd que cada capitulo contenia el nimero de subpartidas

arancelarias que se detalla en la Tabla 4.

Debido a la gran cantidad de informacion estadistica referente al comercio bilateral entre
México y Estados Unidos para el periodo de analisis propuesto (1994-2014), se decidio
trabajar cinco afios representativos (1994, 2000, 2005, 2010 y 2014), lo que se considera

apropiado para evaluar la tendencia del comercio entre los dos paises.

Los datos estadisticos que conciernen a la balanza comercial México-Ecuador se
obtuvieron de las bases de datos del Banco de México, con la finalidad de guardar
coherencia estadistica con la fuente de informacion utilizada para el anélisis de la balanza
comercial México- Estados Unidos. Para este analisis se consideraron las cifras en dolares
de las exportaciones y las importaciones del periodo de anélisis propuesto (1994-2014).
Gracias a este andlisis estadistico se podra conocer la intensidad de la relaciéon comercial

entre México, pais semiperiférico del sistema mundo, con el Ecuador, pais de la periferia.

2.4 Corolario

La teoria que guia esta investigacion es la teoria del Sistema Mundo de Wallerstein.
Especificamente, las categorias tedricas de centro, periferia y semiperiferia,
complementadas con los argumentos del estudio de Smith y White quienes, basdndose en
esas mismas categorias, amplian los elementos del sistema mundo gracias al analisis

cuantitativo de los flujos comerciales.
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Se aplica una metodologia mixta, que permite analizar las categorias teoricas

seleccionadas y utilizar la informacion estadistica como un argumento de las primeras.

Tabla 4 Subpartidas arancelarias por capitulo CUCI

GRUPOS DE PRODUCTOS # de sultp&.lrtidas a6
digitos

1.) Productos pesados y de alta tecnologia
Magquinaria y Equipo generadores de fuerza (Cap. 71) 70
Plasticos en formas no primarias (Cap. 58) 40
Manufacturas de Metales (Cap. 69) 216
Vehiculos de carretera * (Cap. 78) 122
Maéquinas de oficina y de procesamiento automatico de 28
datos * (Cap. 75)
Aparatos y equipos para telecomunicaciones * (Cap. 76) 49
Maquinaria, aparatos y artefactos eléctricos y sus partes *
(Cap. 77) 197
2.) Extractivo Sofisticado
Papel, carton y articulos de pasta de papel (Cap. 64) 102
Pasta y desperdicios de papel (Cap. 25) 21
Gas natural y manufacturado (Cap. 34) 8
Petroleo, productos derivados y conexos * (Cap. 33) 23
3.) Extractivo Simple
Semillas y frutos oleaginosos (Cap. 22) 15
Aceites y grasas de origen animal (Cap. 3) 9
Cereales y preparados de cereales (Cap. 4) 45
4.) Manufacturas que requieren mano de obra barata
Hila.dos, tejidos y articulos confeccionados de fibras 531
textiles (Cap. 65)
Calzado (Cap. 85) 26
Articulos de. viaje, bolsos y articulos analogos para 3
contener objetos (Cap. 83)
5.) Productos alimenticios y derivados
Carne y preparados de carne (Cap.1) 69
Productos lacteos y huevos de aves (Cap. 2) 28
Productos animales y vegetales en bruto (Cap. 5) 60
Total subpartidas arancelarias a 6 digitos 1672

Fuente: Naciones Unidas
Elaborado por la autora
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CAPITULO III: ANALISIS CUANTITATIVO

El objetivo de este capitulo, en primera instancia, es estudiar la balanza comercial bilateral
entre México y Estados Unidos tras la implementacion del TLCAN (periodo 1994-2014),
con el fin de identificar la evolucion del comercio entre estos dos paises del sistema
mundo. Luego se analiza las canastas exportables de México y de Estados Unidos, a la
luz del estudio de Smith y White, de acuerdo a lo expuesto en el anexo metodologico.
Esto busca determinar qué grupo de productos se destaca en las dos canastas exportables
y segun esto, qué lugar ocupan estos paises en la escala bidimensional donde se contrasta
el factor extraccion versus el factor produccion y la produccion intensiva en mano de obra
versus la produccién intensiva en capital. El objetivo es determinar si México es un pais

de centro, periferia o semiperiferia dentro del sistema mundo

Finalmente, se estudia la relacion comercial entre México y Ecuador durante el periodo
de analisis propuesto. El objetivo de esto es comprobar si México ha estrechado o no su

relacion comercial con el Ecuador —un pais periférico dentro del sistema mundo.

3.1 BALANZA COMERCIAL BILATERAL MEXICO-ESTADOS UNIDOS

En primer lugar se analiza el flujo de exportaciones de México hacia Estados Unidos,
posteriormente se estudia el comportamiento de las importaciones mexicanas desde
Estados Unidos y finalmente se presenta el saldo de la balanza comercial entre los dos

paises. La informacion estadistica proviene de las bases de datos del Banco de México.

3.1.1 Exportaciones mexicanas hacia Estados Unidos

La Tabla 5 muestra la relacion comercial bilateral entre México y Estados Unidos, como
porcentaje de las exportaciones e importaciones mexicanas totales. El promedio de las
exportaciones hacia este destino es del 84% durante el periodo de andlisis, lo cual
evidencia la concentracion de las exportaciones mexicanas en Estados Unidos. La
concentracion de las exportaciones se hace mas evidente entre los afios 1999 y 2002,

cuando alcanza el 88% del total exportado. Entre los anos 2011 y 2013 se reporta la
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concentracion mas baja de exportaciones, entre un 77 y 78%. Sin embargo, el porcentaje

siempre supera las tres cuartas partes de las exportaciones totales.

Tabla 5 Relacion Comercial México-Estados Unidos como porcentaje de las exportaciones e
importaciones mexicanas totales

Al Exportaciones a Importaciones
° EEUU desde EEUU
1994 85% 69%
1995 83% 81%
1996 84% 76%
1997 86% 75%
1998 88% 74%
1999 88% 74%
2000 89% 73%
2001 89% 68%
2002 88% 63%
2003 88% 62%
2004 88% 56%
2005 86% 53%
2006 85% 51%
2007 82% 50%
2008 80% 49%
2009 81% 48%
2010 80% 48%
2011 79% 50%
2012 77% 50%
2013 79% 49%
2014 80% 49%

Fuente: Banco de México
Elaborado por la autora

En la Figura 2 se puede apreciar la importancia que tienen para México sus exportaciones

hacia Estados Unidos, lo que evidencia el grado de dependencia que tiene México con su
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mercado vecino. Se puede notar que 6 afios después de la firma del TLCAN se llega a un
maximo de 89%, y luego de ese afio se observa una tendencia ligeramente decreciente,
que llega a 77% en 2012. En todo caso, se puede apreciar una gran concentracion de las

exportaciones mexicanas hacia el mercado norteamericano.
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Figura 2 Exportaciones de México a Estados Unidos -1994-2014- Como porcentaje de las
exportaciones mexicanas totales.

Elaborado por la autora

3.1.2 Importaciones desde Estados Unidos

La Tabla 5 muestra las importaciones mexicanas desde Estados Unidos como porcentaje
de las importaciones mexicanas totales. El promedio de las importaciones desde este
origen es del 60% durante el periodo de analisis. Es un porcentaje significativo, pues
supera la mitad de las importaciones totales, pero podria indicar cierta falta de

competitividad de los productos estadounidenses en el mercado mexicano.

Las importaciones mexicanas procedentes de Estados Unidos tuvieron més importancia

en los cinco primeros afios de vigencia del TLCAN: en 1995 alcanzan el 80% y en los
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cuatro afios siguientes entre el 74% y 75%. Los porcentajes mas bajos se observan en los
afios 2008 y 2009, con el 49% y el 48%, respectivamente, lo que podria tener relacion

con la crisis financiera de esos afios.

La Figura 3 ilustra la importancia de las importaciones mexicanas desde Estados Unidos,
aunque también se evidencia una progresiva tendencia a la baja. A diferencia de la Figura
2, es notoria una reduccion del nivel de exportaciones estadounidenses a México. Se
puede afirmar, en consecuencia, que México tiene otros socios comerciales importantes,

que estan ganando espacio en el mercado mexicano.
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Figura 3 Importaciones de México desde Estados Unidos -1994-2014- como porcentaje de las
importaciones mexicanas totales

Elaborado por la autora

3.1.3 Saldo de la Balanza Comercial México-Estados Unidos

La Tabla 6 presenta el detalle de la balanza comercial entre México y Estados Unidos, en
donde se observa el total de exportaciones mexicanas, incluidas las petroleras, y por otra

parte, las importaciones totales desde el mercado norteamericano.
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Tabla 6 Balanza Comercial México-Estados Unidos -1994-2014-(En millones de USD)

Aiio EXPOE?SE““ a I:g;g?;g‘{?és Saldo Comercial
1994 51619 54834 -3216
1995 66274 53902 12371
1996 80570 67536 13034
1997 94377 82002 12375
1998 103002 93258 9743
1999 120262 105267 14995
2000 147400 127534 19866
2001 140564 113767 26798
2002 141898 106557 35341
2003 144293 105361 38933
2004 164522 110827 53695
2005 183563 118547 65016
2006 211799 130311 81488
2007 223133 139473 83660
2008 233523 151335 82188
2009 185101 112434 72667
2010 238684 145007 93677
2011 274427 174356 100070
2012 287842 185110 102732
2013 299439 187262 112177
2014 318366 195278 123087

Fuente: Banco de México
Elaborado por la autora

La Figura 4 muestra el saldo de la balanza comercial México-Estados Unidos. En 1994,
afio en que estallo la crisis econdmica mexicana, el saldo comercial fue negativo, en 3200
millones de dolares. Posteriormente, todo el periodo de andlisis presenta saldos
comerciales positivos para México, tendiente al alza, hasta llegar a los 123.000 millones

de dolares en 2014.
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A pesar de la tendencia creciente, se observan varios afios criticos, como 1998, cuando
cayo el precio de petroleo a nivel mundial, causando un profundo deterioro en los
términos de intercambio de los paises exportadores de crudo (Banco de México, 1999:1).
Asi también, en los afios 2008 y 2009 se registran sendas caidas del saldo de la balanza
comercial, debido a la crisis en los mercados financieros, que debilitaron la economia
mundial. La economia de Estados Unidos, principal socio comercial de México, también

entrd en una etapa recesiva (Banco de México, 2009:11).
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Figura 4 Balanza Comercial México-Estados Unidos -1994-2014- En miles de USD

Elaborado por la autora

El superavit comercial con Estados Unidos confirmaria las tesis de Smith y White; al
parecer México seria un pais de la semiperiferia que descuidd su relacion con paises
periféricos para soldar una relaciéon muy estrecha con el pais central. Esta relacion apenas

se vio deteriorada durante la ultima gran crisis mundial en 2008-2009.
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3.2 Analisis de la Canasta Exportable segun Smith y White

En esta seccion se analiza, en primer lugar, la canasta exportable mexicana, tomando en
cuenta los cinco grandes grupos de productos propuestos por Smith y White y los
productos adicionales planteados para esta investigacion, de acuerdo al anexo
metodoldgico. A continuacion se examina los productos que Estados Unidos exporta a
México bajo la misma Optica de Smith y White, para conocer la naturaleza de este
intercambio comercial y, segtn esto, determinar con mas precision si México es un pais
periférico o semiperiférico. Finalmente, se analiza el intercambio comercial entre México
y Estados Unidos, tomando en cuenta cada uno de los 5 grupos de productos, con el fin
de detectar el grado de competitividad de cada pais e identificar otros factores que

diferencian a México de Estados Unidos en su relacion comercial.

3.2.1 Productos exportados desde México hacia Estados Unidos

En la Tabla 7 se puede observar el detalle las exportaciones mexicanas a Estados Unidos

en los 5 grupos y capitulos de productos propuestos por Smith y White:
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Tabla 7 Exportaciones Mexicanas a los Estados Unidos segun andlisis de Smith y White, como
porcentaje de las exportaciones totales a este destino.

ANOS

GRUPOS DE PRODUCTOS 1994 2000 2005 2010 2014
1.) Productos pesados y de alta tecnologia 7,17 6,76 7,73 5,64 6,46
Maquinaria y Equipos generadores de fuerza 4,96 4,09 4,66 3,53 4,14
Plasticos en formas no primarias 0,26 0,21 0,33 0,32 0,32
Manufacturas de Metales 1,96 2,45 2,74 1,79 2

2.) Extractivo Sofisticado 0,76 0,53 0,57 0,51 0,31
Papel, carton y articulos de pasta de papel 0,62 0,49 0,52 0,42 0,3

Pasta y desperdicios de papel 0,06 0,03 0,01 0,01 0,01
Gas natural y manufacturado 0,09 0,02 0,04 0,08 0

3.) Extractivo Simple 0,17 0,11 0,12 0,2 0,29
Semillas y frutos oleaginosos 0,03 0,01 0,01 0,01 0,01
Aceites y grasas de origen animal 0 0 0 0 0

Cereales y preparados de cereales 0,13 0,09 0,11 0,19 0,28
4.) Manufacturas que requieren mano de obra barata 1,77 1,73 1,06 0,76 0,76
i1)1¢aicliec;s, tejidos y articulos confeccionados de fibras 129 133 0.87 061 06

Calzado 0,34 0,25 0,14 0,14 0,11
CAOI:tceuanrs;ibej;?Se, bolsos y articulos analogos para 0.14 0.14 0.04 002 0.04
5.) Productos alimenticios y derivados 0,1 0,18 0,3 0,2 0,29
Carne y preparados de carne 0,03 0,14 0,23 0,11 0,25
Productos lacteos y huevos de aves 0 0,01 0,02 0,03 0,02
Productos animales y vegetales en bruto 0,07 0,04 0,04 0,06 0,02
Porcentaje de las Exportaciones Totales 9,98 9,31 9,78 7,31 8,11

Fuente: INEGI
Elaborado por la autora

El grupo de productos, pesados y de alta tecnologia, suma el porcentaje mas alto en las
exportaciones totales, con un promedio anual de 6,75%. En este grupo se destacan las
magquinarias y equipos generadores de fuerza con un 4,2%, en donde se puede citar los
siguientes productos: partes y piezas de turbinas, motores de émbolo de movimiento
alternativo, partes y piezas de motores de combustion interna, turborreactores, motores y
generadores de corriente continua, convertidores eléctricos, maquinas y motores de

potencia neumadtica y posicion lineal, partes y piezas de maquinaria.

A continuacion se encuentra el capitulo de manufacturas de metales, con un promedio del

2,17% sobre las exportaciones totales. En esta gama de productos se pueden mencionar
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los siguientes: articulos de aluminio, articulos de hierro o acero, muelles y hojas para
muelles de hierro y acero, guarniciones, herrajes y articulos analogos, candados y
cerraduras de metales comunes, aparatos de cocina para uso doméstico, por ejemplo:

parillas, braseros, hornillas, navajas de afeitar.

Por ultimo, se encuentran los plasticos en sus formas no primarias con un promedio anual
del 0,29% sobre el total exportado. Entre los productos mdas destacados estan los
siguientes: planchas, hojas, tiras de polimeros de propileno, de polimeros acrilicos, de
policarbonato y otros poliésteres, tubos, cafios, fundas plasticas, mangueras y sus

accesorios.

El grupo de productos que requieren mano de obra barata, ocupa el segundo lugar de
importancia en la canasta exportable mexicana, con un promedio de participacion anual
de 1,21% en las exportaciones totales. Dentro de esta gama en primer lugar se encuentran
los articulos textiles y prendas de vestir con un 0,94%. En este grupo destacan ademas:
tejidos de fibras sintéticas, hilados de poliésteres, hilados de algodon, tejidos de algodon

tenidos, chalecos salvavidas, cinturones salvavidas, frazadas y mantas.

Dentro de este grupo también se encuentra el calzado con una participacion de 0,20% del
total exportado, y los articulos de viaje, bolsos y articulos analogos con el 0,08% de

participacion en las exportaciones totales.

El grupo de los productos del sector extractivo sofisticado, ocupa el tercer lugar, segun el
promedio de participacion anual, con 0,54% sobre el total exportado. En este grupo se
destaca el papel, carton y articulos de papel con un 0,47%, seguido por el gas natural y

manufacturado con un 0,04% y finalmente la pasta y desperdicios de papel con un 0,02%.

El grupo de los productos alimenticios y derivados ocupa el cuarto lugar en importancia,
con un promedio anual de 0,22%. Dentro de este grupo destacan la carne y sus

preparaciones con el 0,15%, en particular la carne y despojos de ganado bovino y porcino.

Los productos del sector extractivo simple ocupan el quinto lugar, con un porcentaje de
participacion anual de 0,18%, en donde destacan los cereales y preparados de cereales

con un 0,16%. Dentro de los cereales y sus preparados se puede mencionar los siguientes
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productos: semillas de maiz, harina de trigo y de maiz, macarrones fideos y productos

analogos, bizcochos, galletas, obleas y productos analogos.

Los grupos y capitulos propuestos por Smith y White en 1992 comprenden entre el 7% y
el 10% de las exportaciones mexicanas totales. Es necesario considerar otros capitulos
esenciales en el intercambio comercial de esos dos paises, los mismos que se detallan en
el anexo metodologico. Esta expansion permite abarcar hasta 72% de las exportaciones

totales, tal como se puede apreciar en la Tabla 8.

Al incluir cuatro capitulos en el grupo de productos pesados y de alta tecnologia, se
reafirma la importancia de estos productos en la canasta exportable mexicana, alcanzando

un porcentaje promedio anual de 53,45% sobre las exportaciones totales.

Los vehiculos de carretera representan un porcentaje promedio anual de 18% del total
exportado a Estados Unidos. En este capitulo destacan los siguientes productos: vehiculos
automotores para el transporte de personas, vehiculos automotores para el transporte de
mercancias, partes, piezas y accesorios de carrocerias. En el afio de implementacion del
TLCAN el porcentaje del valor correspondiente a vehiculos fue 13% sobre las
exportaciones totales. En los afios siguientes esa participacion en el valor se increment6
hasta 22%. Esta gama de productos son esenciales en el intercambio comercial México-

Estados Unidos.

El siguiente capitulo incluido comprende maquinaria, aparatos y artefactos eléctricos y
sus partes, que representa un promedio anual de 13% sobre el total exportado. Entre estos
bienes se pueden citar los siguientes: aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion
y conexion de circuitos eléctricos, aparatos eléctricos de sefializacion acustica o visual,
acumuladores eléctricos (baterias), transformadores eléctricos, convertidores estaticos,
condensadores, conmutadores, transistores, trituradoras y mezcladoras de alimentos,

refrigeradores, cables.
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Tabla 8 Exportaciones Mexicanas a los Estados Unidos segiin analisis de Smith y White como
porcentaje de las exportaciones totales a este destino.

ANOS

GRUPOS DE PRODUCTOS 1994 2000 2005 2010 2014
1.) Productos pesados y de alta tecnologia 48,83 52,57 543 55,61 55,95
Maquinaria y Equipos generadores de fuerza 4,96 4,09 4,66 3,53 4,14
Plasticos en formas no primarias 0,26 0,21 0,33 0,32 0,32
Manufacturas de Metales 1,96 2,45 2,74 1,79 2
Vehiculos de carretera * 13,24 17,26 21,66 19,1 21,64
](;/;etlgszlas de oficina y de procesamiento automatico de 376 6.5 5.19 5.80 627
Aparatos y equipos para telecomunicaciones * 10,78 8,21 8,07 14,03 10,06
}lz/eliqel;nlana, aparatos y artefactos eléctricos y sus 13,88 13,75 11,65 10.95 11,53
2.) Extractivo Sofisticado 10,19 8,1 14,17 14,91 8,52
Papel, carton y articulos de pasta de papel 0,62 0,49 0,52 0,42 0,3
Pasta y desperdicios de papel 0,06 0,03 0,01 0,01 0,01
Gas natural y manufacturado 0,09 0,02 0,04 0,08 0
Petréleo, productos derivados y conexos * 9,43 7,57 13,6 14,4 8,2
3.) Extractivo Simple 0,17 0,11 0,12 0,2 0,29
Semillas y frutos oleaginosos 0,03 0,01 0,01 0,01 0,01
Aceites y grasas de origen animal 0 0 0 0 0
Cereales y preparados de cereales 0,13 0,09 0,11 0,19 0,28
4.) Manufacturas que requieren mano de obra barata 1,77 1,73 1,06 0,76 0,76
gl)lﬁaicliec;s, tejidos y articulos confeccionados de fibras 129 133 087 061 06
Calzado 0,34 0,25 0,14 0,14 0,11
CAOIlltcel;]:rsfbej;?:’ bolsos y articulos analogos para 0.14 0.14 0.04 0.02 0.04
5.) Productos alimenticios y derivados 0,1 0,18 0,3 0,2 0,29
Carne y preparados de carne 0,03 0,14 0,23 0,11 0,25
Productos lacteos y huevos de aves 0 0,01 0,02 0,03 0,02
Productos animales y vegetales en bruto 0,07 0,04 0,04 0,06 0,02
Porcentaje de las Exportaciones Totales 61,06 62,69 69,95 71,68 65,8

*Capitulos anadidos por la autora
Fuente: INEGI
Elaborado por la autora

Los aparatos y equipos de telecomunicaciones representan en promedio 10% anual del
total exportado. En 2010 este grupo de productos alcanzo6 el 14%. En esta gama de
productos los mads significativos son: televisores, radiorreceptores, aparatos de

reproduccidn y grabacion de sonido y video, teléfonos de usuario, incluidos los celulares.
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Las maquinas de oficina y de procesamiento automatico de datos tienen una participacion
promedio de 5,54% sobre las exportaciones totales. Dentro de este grupo se encuentran

principalmente las computadoras, sus partes y piezas.

Al de productos del sector extractivo sofisticado, se agregd el capitulo correspondiente a
petroleo y sus derivados, muy importante en la relacion comercial entre México y Estados
Unidos, al ser exportadores de crudo y de derivados, respectivamente. El porcentaje
promedio anual es de 10%. Este porcentaje disminuy6 en 2000 a 7%, debido a las
fluctuaciones en el precio internacional del petrdleo. La inclusion de este capitulo hizo
que el grupo correspondiente (del sector extractivo sofisticado) pase al segundo lugar en
importancia en la canasta exportable mexicana, desplazando a los productos que
requieren mano de obra barata. Los productos del sector extractivo sofisticado
representan en su conjunto un promedio anual de 11%, mucho maés alto que los textiles,

el calzado y los articulos de viaje.

La Figura 5 muestra el orden que ocupan los cinco grupos de productos en la escala
bidimensional, que contrasta el factor extraccion versus el factor produccion y la
intensidad en mano de obra o en capital. Este grafico arroja una idea del lugar que ocupa

México en el sistema mundo luego de la implementacion del TLCAN.

Para comprender la escala bidimensional, especialmente lo que respecta a los niveles de
procesamiento y la diferencia entre los productos que son intensivos en mano de obra y

aquellos intensivos en capital, se recomienda revisar el anexo metodologico.

Los productos pesados y de alta tecnologia que tienen un alto nivel de procesamiento y
que demandan una gran inversion de capital; ocupan el primer lugar en las exportaciones
mexicanas a los Estados Unidos. El producto més destacado son los vehiculos. A
continuacion se encuentran los productos del sector extractivo sofisticado, en los cudles
predomina el factor extractivo sobre el productivo y para su exportacion demandan gran
inversion de capital. En este grupo destaca el crudo de petrdleo. En tercer lugar, se
encuentran los productos que tienen un alto nivel de procesamiento y que son intensivos

en mano de obra barata, los textiles cobran importancia en este grupo.
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Figura 5 Grupos de productos de exportacion mexicana en la escala bidimensional

Elaborado por la autora

En cuarto lugar se encuentran los productos alimenticios, intensivos en mano de obra y
basados netamente en la extraccion. El producto mas representativo es la carne y sus

preparaciones.

Los productos del sector extractivo simple ocupan el quinto lugar, no requieren procesos
de produccion sofisticados y demandan un porcentaje considerable de mano de mano de

obra. Entre estos destacan los cereales y sus preparaciones.

3.2.2 Productos estadounidenses exportados hacia México

En la Tabla 9 se puede observar el detalle de las exportaciones estadounidenses a México

en los mismos grupos y capitulos propuestos por Smith y White en 1992.
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El grupo de productos pesados y de alta tecnologia suma el porcentaje mas alto en las
exportaciones totales, con un promedio anual de 10,26%. En este grupo se destacan casi
por igual las maquinarias y equipos generadores de fuerza con un 4% y las manufacturas
de metales con un 4,45%, dentro de este Ultimo grupo se encuentran los siguientes
productos: articulos de hierro o acero, articulos de aluminio, articulos de cobre, otras
guarniciones, herrajes y articulos andlogos, adecuados para vehiculos de motor, tornillos,
pernos, tuercas y articulos analogos de hierro y acero.

Tabla 9 Exportaciones estadounidenses a México segun analisis de Smith y White como
porcentaje de las exportaciones totales a este destino

ANOS
GRUPOS DE PRODUCTOS 1994 2000 2005 2010 2014
1.) Productos pesados y de alta tecnologia 7,86 10,71 11,77 10,51 10,45
Maquinaria y Equipo generadores de fuerza 1,86 3,62 4,64 4,86 5,16
Plasticos en formas no primarias 1,47 1,49 2,2 1,9 1,86
Manufacturas de Metales 4,52 5,6 4,94 3,74 343
2.) Extractivo Sofisticado 3,61 3,01 5,92 5,15 5,07
Papel, carton y articulos de pasta de papel 2,36 1,73 2,42 24 1,99
Pasta y desperdicios de papel 0,76 0,41 0,52 0,77 0,38
Gas natural y manufacturado 0,48 0,88 2,97 1,99 2,7
3.) Extractivo Simple 33 1,9 3,01 3,99 2,91
Semiillas y frutos oleaginosos 1,08 0,45 0,92 1,31 1,01
Aceites y grasas de origen animal 0,23 0,09 0,17 0,27 0,17
Cereales y preparados de cereales 1,99 1,36 1,92 241 1,74
4.) Manufacturas que requieren mano de obra barata 1,79 3,28 3,55 2,25 1,91
El)lqaiclieoss, tejidos y articulos confeccionados de fibras 1.64 3,19 35 201 1.8
Calzado 0,11 0,06 0,02 0,02 0,02
i)r:f;:z:;;;fie’ bolsos y articulos analogos para 0.03 0.04 003 0.02 001
5.) Productos alimenticios y derivados 1,81 1,41 241 2,87 3,12
Carne y preparados de came 1,21 1,08 1,67 2,01 2,1
Productos lacteos y huevos de aves 0,39 0,14 0,5 0,59 0,79
Productos animales y vegetales en bruto 0,2 0,19 0,25 0,26 0,23
Porcentaje de las Importaciones Totales 18,37 20,31 26,66 24,77 23,46

Fuente: INEGI
Elaborado por la autora

Dentro de las maquinarias y equipos generadores de fuerza se pueden citar los siguientes:
motores de émbolo de movimiento alternativo, motores de combustion interna, de

émbolo, y de encendido por compresion (diésel o semidiesel) para la propulsion de
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vehiculos, partes y piezas de los motores de combustion interna, de émbolo, partes y

piezas de turbinas de gas, motores y generadores de corriente continua.

En este grupo se encuentra el capitulo de las manufacturas de plastico, con un promedio
de 1,78% sobre las exportaciones totales. En esta gama de productos se pueden mencionar
los siguientes: tubos, cafios y mangueras, planchas, hojas, peliculas, cintas, tiras y otras

formas planas autoadhesivas de plasticos (de polimeros, de celulosa u otros plasticos).

El grupo de los productos del sector extractivo sofisticado ocupa el segundo lugar de
importancia en la canasta exportable estadounidense, con un promedio de participacion
anual de 4,55% en las exportaciones totales. Dentro de esta gama en primer lugar se
encuentra el papel, carton y articulos de pasta de papel con un 2,18%. Dentro de este
grupo se puede citar: cajas y cartones de papel o carton ondulado, cuadernos, papel kraft,
papel de madera parda, papel de periddico en rollos y hojas, papel higiénico, toallas

faciales.

A continuacion, se encuentra el gas natural y manufacturado con un 1,80% del total

exportado y por tltimo la pasta y desperdicios de papel con el 0,57%.

En tercer lugar se encuentra el grupo de los productos del sector extractivo simple con un
promedio de participacion del 3% sobre el total exportado. En este grupo se destacan los
cereales y preparados de cereales con un 0,47%, sobre todo el maiz que constituye la base
alimenticia de la poblacion mexicana. A continuacion, se encuentran las semillas y frutos

oleaginosos con 0,95% y finalmente los aceites y grasas de origen animal con 0,18%.

En cuarto lugar se encuentra el grupo de las manufacturas que requieren mano de obra
barata con un promedio anual de 2,56%. Dentro de esta gama se destacan los textiles con
2,48%. Finalmente, ocupando el quinto lugar se encuentran los productos alimenticios
con un porcentaje anual de 2,32%, en donde se destaca la carne y sus preparados con

1,61%.

Los grupos y capitulos propuestos por Smith y White en 1992 comprenden hasta el 27%
de las exportaciones estadounidenses totales, es decir, una participacion porcentual
significativa. Sin embargo, para hacer una comparacion congruente con las exportaciones

mexicanas, es necesario considerar los mismos capitulos que se encuentran detallados en
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el anexo metodoldgico. Tomando en cuenta los capitulos adicionales, el analisis cubre

hasta un 56% de las exportaciones totales, como se aprecia en la Tabla 10.

Con la inclusion de cuatro capitulos en el grupo de productos pesados y de alta tecnologia,
se ha confirmado la importancia de estos productos en la canasta exportable
estadounidense, alcanzando un porcentaje promedio anual de 32,97% sobre las

exportaciones totales.

Los vehiculos de carretera representan un porcentaje promedio anual de 8,5% del total
exportado a México. En este capitulo se destacan los siguientes productos: partes, piezas
y accesorios para carrocerias (frenos, motores, cajas de engranaje, ejes de transmision,
etc.), vehiculos automotores para el transporte de personas. En el afio de implementacion
del TLCAN, el porcentaje de vehiculos fue de 4,86% sobre las exportaciones totales y en
los afios siguientes el porcentaje se incrementa hasta llegar a 10,82% de participacion.

Las exportaciones de esta gama de productos se habrian reforzado con el TLCAN.

El siguiente capitulo comprende la maquinaria, aparatos y artefactos eléctricos y sus
partes, que representa un promedio anual de 10,15% sobre el total exportado. Entre estos
bienes se pueden citar los siguientes: juegos de cables para encendido y otros juegos de
cables del tipo utilizado en vehiculos, aeronaves y buques, aparatos eléctricos para
empalme, corte, proteccion y conexion de circuitos eléctricos, piezas aislantes para

maquinas, aparatos o equipos eléctricos.
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Tabla 10 Exportaciones estadounidenses a México segun andlisis de Smith y White como
porcentaje de las exportaciones totales a este destino.

ANOS
GRUPOS DE PRODUCTOS 1994 2000 2005 2010 2014
1.) Productos pesados y de alta tecnologia 27,44 39,55 32,28 32,28 33,29
Maquinaria y Equipo generadores de fuerza 1,86 3,62 4,64 4,86 5,16
Plasticos en formas no primarias 1,47 1,49 2,2 1,9 1,86
Manufacturas de Metales 4,52 5,6 4,94 3,74 343
Vehiculos de carretera * 4,86 9,03 8,39 9,62 10,82
](;/;etlgszlas de oficina y de procesamiento automatico de 156 283 208 098 08
Aparatos y equipos para telecomunicaciones * 2,22 1,78 1,1 3,78 2,93
Iﬁiclezﬁana, aparatos y artefactos eléctricos y sus 10,94 152 8.94 739 8.27
2.) Extractivo Sofisticado 5,02 53 9,9 14,57 9,39
Papel, carton y articulos de pasta de papel 2,36 1,73 2,42 24 1,99
Pasta y desperdicios de papel 0,76 0,41 0,52 0,77 0,38
Gas natural y manufacturado 0,48 0,88 297 1,99 2,7
Petroleo, productos derivados y conexos * 1,42 2,28 3,98 9,42 4,32
3.) Extractivo Simple 33 1,9 3,01 3,99 2,91
Semillas y frutos oleaginosos 1,08 0,45 0,92 1,31 1,01
Aceites y grasas de origen animal 0,23 0,09 0,17 0,27 0,17
Cereales y preparados de cereales 1,99 1,36 1,92 2,41 1,74
4.) Manufacturas que requieren mano de obra barata 1,79 3,28 3,55 2,25 1,91
gl)lﬁaicliec;s, tejidos y articulos confeccionados de fibras 1.64 319 35 201 1.8
Calzado 0,11 0,06 0,02 0,02 0,02
CAOIrtcel;]:rs (iibej ;zijse, bolsos y articulos analogos para 0,03 0.04 0,03 0.02 001
5.) Productos alimenticios y derivados 1,81 1,41 2,41 2,87 3,12
Carne y preparados de carne 1,21 1,08 1,67 2,01 2,1
Productos lacteos y huevos de aves 0,39 0,14 0,5 0,59 0,79
Productos animales y vegetales en bruto 0,2 0,19 0,25 0,26 0,23
Porcentaje de las Importaciones Totales 39,36 51,44 51,15 55,96 50,62

*Capitulos afiadidos por la autora.
Fuente: INEGI
Elaborado por la autora

Los aparatos y equipos de telecomunicaciones representan en promedio 2,3% anual del
total exportado. En esta gama de productos los mas significativos son: radiorreceptores
combinados con aparatos grabadores o reproductores de sonido o con un reloj,
micréfonos, altavoces, auriculares, partes y piezas de aparatos y equipos de

telecomunicaciones.
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Las maquinas de oficina y de procesamiento automatico de datos representan 1,6% de las
exportaciones totales, dentro de este grupo se encuentran principalmente: partes y piezas
de computadores o de otras maquinas de procesamiento automatico de datos, unidades de
entrada o de salida presentadas o no con el resto de un sistema y unidades de

almacenamiento.

En el grupo de los productos del sector extractivo sofisticado, se agrego el petrdleo y sus
derivados, capitulo muy importante en las exportaciones estadounidenses, en donde
destacan los combustibles y otros derivados del crudo. El porcentaje promedio anual es

de 4,2%, que repunt6 en 2010 hasta un 9,42% de las exportaciones totales.

La inclusion de los capitulos mencionados consolido el mismo orden de importancia de
los grupos de productos sefialado en el andlisis anterior. Es importante mencionar que
gracias a estos nuevos productos, el porcentaje de participacion en las exportaciones
totales aumento. En el caso de los productos pesados y de alta tecnologia la participacion
porcentual es ahora de 33% versus 10% segun el andlisis de Smith y White. Asi también,
el grupo de los productos de sector extractivo sofisticado subi6 de 5% al 9% tomando en

cuenta al petréleo, productos derivados y conexos.

La Figura 6 muestra el orden que ocupan los cinco grupos de productos en la escala
bidimensional, la misma que contrasta el factor extraccion versus el factor produccion y
la intensidad en mano de obra o en capital. Este grafico arroja una idea del lugar que
ocupa Estados Unidos en el sistema mundo, con respecto a México, luego de la

implementacion del TLCAN.
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Figura 6 Grupos de productos de exportacion estadounidense en la escala bidimensional

Elaborado por la autora

Los productos pesados y de alta tecnologia, caracterizados por un alto nivel de
procesamiento, asi como por una gran inversion de capital, ocupan el primer lugar en la
canasta exportable estadounidense; destacan la maquinaria, aparatos y artefactos
eléctricos y sus partes. A continuacion se encuentran los productos del sector extractivo
sofisticado, basados netamente en la extraccion e intensivos en capital. En este grupo

destacan los derivados del petroleo.

En tercer lugar se encuentran los productos del sector extractivo simple, basados en la
dotacion de recursos naturales del pais exportador e intensivos en mano de obra. Entre

estos destacan los cereales, como el maiz, el producto mas significativo de esta gama.

En cuarto lugar, se encuentran los productos intensivos en mano de obra barata, los cuales

necesitan ademas un alto nivel de procesamiento. Los textiles destacan en este grupo.
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Los productos del sector alimenticio ocupan el quinto lugar, los cuales se basan netamente
en la extraccion y son intensivos en mano de mano de obra, entre estos se destaca la carne

y sus preparaciones.

3.2.3 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses

ElI TLCAN es un mecanismo de integracion comercial regional. Sin embargo, Wallerstein
nos recuerda que se debe ver al mundo como una sola unidad de analisis en la que
interactian centro, periferia y semiperiferia. Por esta razon, una vez analizadas las
exportaciones de México y de Estados Unidos por separado, también es necesario
comparar las dos canastas exportables para apreciar los detalles de esta relacion
comercial. Este andlisis contribuird a precisar el lugar que ocupan estos paises en el
sistema mundo, bajo el enfoque de Smith y White, quienes se basan netamente en los

flujos comerciales.

Para determinar qué pais es mas competitivo, se ha tomado como referencia los
porcentajes de exportaciones tanto de México como de Estados Unidos en cada gama o

grupo de productos. Estos porcentajes se encuentran detallados en las Tablas 8 y 10.

3.2.3.1 Intercambio comercial de productos pesados y de alta tecnologia

Tanto México como Estados Unidos se destacan en la exportacion de productos pesados
y de alta tecnologia. Sin embargo, al analizar cada capitulo se puede encontrar ciertas
diferencias. En primer lugar, en México sobresale la exportacion de vehiculos de carretera

y en Estados Unidos la de maquinaria, aparatos y artefactos eléctricos y sus partes.
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En la Figura 7 se puede apreciar la supremacia de México en el comercio de vehiculos,
en donde se encuentra una diferencia de hasta 13 puntos porcentuales sobre su socio
comercial. Es importante notar que las ventas de los dos paises tienden al alza y crecen
paralelamente, lo cual evidenciaria complementacidon comercial, o integracion vertical.
Mas alin si se toma en cuenta que Estados Unidos vende a México en su mayoria partes,
piezas y accesorios de carroceria y México a su vez exporta a Estados Unidos vehiculos

terminados.
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0,00
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Figura 7 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en vehiculos-
1994-2014-

Elaborado por la autora

En el capitulo de maquinaria, aparatos y artefactos eléctricos, México parece ligeramente
mas competitivo que Estados Unidos hasta con 3 puntos porcentuales, tal como aparece
en la Figura 8. La diferencia radica en el tipo de productos que ambos paises
comercializan. Como se pudo ver anteriormente México vende a Estados Unidos en su
mayoria artefactos terminados, mientras que Estados Unidos exporta a México partes y
piezas para fabricar este tipo de aparatos eléctricos. La Figura 9 permite apreciar que las
dos lineas se mueven en forma paralela y que solamente en 2000 Estados Unidos fue més

competitivo que México.
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Figura 8 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en artefactos
electricos -1994-2014-

Elaborado por la autora

En el capitulo correspondiente a méaquinas de oficina y de procesamiento automatico de
datos México es mas competitivo que Estados Unidos hasta con 5 puntos porcentuales
como se observa en la Figura 9. Se trata de la exportacion de computadores y otros
equipos de oficina por parte de México y de exportacion de unidades de almacenamiento,
partes y piezas por parte de Estados Unidos. Es importante observar que a medida que
avanza el tiempo, las lineas se separan entre si, lo que significaria que México mantuvo
y hasta incremento la exportacion de los equipos de oficina, pero encontrd otros socios

comerciales mas competitivos que Estados Unidos para realizar sus compras.

En el intercambio de equipos de telecomunicaciones, México es mas competitivo que
Estados Unidos hasta con 10 puntos porcentuales. Las exportaciones de los dos paises
avanzan de forma paralela, incluso coinciden los mismos picos en la linea de tendencia
durante el periodo de analisis como se observa en la Figura 10. En este caso también se
detecta complementacion econdmica entre los dos paises: México exporta una gran
variedad de equipos de telecomunicaciones, e importa un alto porcentaje de partes, piezas

y accesorios de esta gama de productos.
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Figura 9 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en equipos de
oficina -1994-2014-

Elaborado por la autora
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Figura 10 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en
equipos de telecomunicaciones -1994-2014-

Elaborado por la autora

En el intercambio comercial de maquinaria y equipos generadores de fuerza, México se
muestra mas competitivo que Estados Unidos en la primera mitad del periodo analizado
como se observa en la Figura 11. Sin embargo, a partir de 2005, Estados Unidos supera a
Meéxico en la exportacion de esta gama de productos. Esto puede deberse a que en ese afio

Meéxico tuvo mayor poder adquisitivo debido al alza en el precio del petrdleo.
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En 2005 se evidencid un crecimiento inusualmente alto de la economia mundial debido
al dinamismo de las economias emergentes, especialmente de las asiticas, que demandan
de forma intensiva energia y otros productos primarios. Esto impulso el alza en los precios
de esas mercancias y, por ende, mejores términos de intercambio para los paises que los

exportan.
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Figura 11 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en
magquinaria -1994-2014-

Elaborado por la autora

En el intercambio comercial de manufacturas de plastico se puede apreciar la superioridad
de Estados Unidos sobre México como se observa en la Figura 12. En 2005 estos
productos constituyeron mas de 2% de las exportaciones totales estadounidenses; México
por su parte se ha mantenido por debajo del 0,50% y a partir de 2000 incluso increment6

la compra de estos productos originarios de Norteamérica.
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Figura 12 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en
manufacturas de pldstico -1994-2014-

Elaborado por la autora

En la Figura 13 se puede apreciar que la industria siderargica y del acero estadounidense
es mas competitiva que la mexicana. México llega al 2,7% de sus exportaciones totales
en 2005 y a partir de este afio sus ventas a Estados Unidos disminuyen. En 2000 las
manufacturas de origen estadounidense constituyen el 5,6% de las importaciones totales
mexicanas, sin embargo, a partir de este aflo tienden a decrecer hasta llegar a 3,4% en
2014. Esta tendencia podria indicar que México encontrd otros proveedores de estos

productos en el mercado internacional.

Todos los productos pesados y de alta tecnologia requieren altos niveles de produccion y
demandan gran inversion de capital. Como se pudo observar, una de las caracteristicas en
los intercambios comerciales de este tipo de productos es el paralelismo existente entre
las exportaciones mexicanas y estadounidenses, y esto es el reflejo de la complementacion
comercial entre los dos paises. Gracias al TLCAN se desarroll6 una red de produccion
integrada verticalmente en América del Norte, conocida como fragmentacion de los
procesos productivos, lo cual dio lugar a importantes cambios en la composicion de la
inversion extranjera directa (IED), que se enfocd al aprovechamiento de las ventajas

comparativas de México (Romero, 2012: 111).
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Comercio de manufacturas de metales como % de las exportaciones e
importaciones totales
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Figura 13 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en
productos metalurgicos -1994-2014-

Elaborado por la autora

La exportacion de productos pesados y de alta tecnologia se intensifica con el libre flujo
de capitales facilitado por el TLCAN. El TLCAN también constituye un tratado para la
liberacion de las inversiones en la region; sus miembros tienen la facultad de reducir
aranceles y barreras no arancelarias en el intercambio de bienes y servicios, asi como la
capacidad de establecer los términos de acceso a sus mercados nacionales por parte de los

inversionistas (Borja, 2000:1).

La maquila en México es una estrategia comercial impulsada por grandes transnacionales
con presencia en México y en Estados Unidos. La integracion de las economias de
América del Norte esta definida, en gran medida, por el peso del mercado estadounidense
en el comercio exterior de la region y por las redes de comercio e inversion que han

conformado (Borja, 2000:14).

3.2.3.2 Intercambio Comercial de Productos del Sector Extractivo Sofisticado

El grupo de productos provenientes del sector extractivo sofisticado constituye el segundo

mas importante en la canasta exportable de ambos paises, siendo el petréleo y sus
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derivados el capitulo con mas peso. A continuacion, se analiza cada uno de los cuatro

capitulos que forman parte de este grupo.

En el comercio de productos petroleros, México, exportador de crudo, es superior a
Estados Unidos, exportador de combustibles, hasta con 9 puntos porcentuales de
diferencia como se puede observar en la Figura 14. En 2005, el crudo represento el 13,6%
de las exportaciones mexicanas totales hacia Estados Unidos, mientras que sus
importaciones de derivados desde Estados Unidos significaron el 4% de sus
importaciones totales desde este origen. Como se menciond anteriormente, esto se debe
a que en 2005 comenzo una fase de crecimiento de los precios de los productos primarios,

entre ellos el petréleo.

En 2014 se observa un decrecimiento paralelo tanto en las exportaciones de crudo como
de derivados. En el caso del petréleo crudo, los precios tuvieron un comportamiento
volatil debido a una mayor oferta de petréleo por parte de miembros de la Organizacién

de Paises Exportadores de Petroleo (OPEP) (Banco de México, 2015:17).

En el intercambio comercial de gas natural Estados Unidos es mds competitivo que
Meéxico, tal como sucede en el comercio de combustibles. Las exportaciones de México
son casi inexistentes mientras que Estados Unidos supera a México hasta con 3 puntos
porcentuales. Las importaciones mexicanas de gas a partir de 2005 representaron entre el

2y 3% del total importado desde Estados Unidos.

En el comercio de papel, carton y articulos conexos se puede observar en la Figura 15 que
Estados Unidos es mas competitivo que México hasta con 2 puntos porcentuales. México
se mantiene por debajo del 1% en sus exportaciones totales a este destino, mientras que
las compras desde Estados Unidos fluctuan en un rango del 1.5% y el 2.5%. A excepcion
de 2000, cuando se observa una baja en las ventas por parte de Estados Unidos, se puede
evidenciar un intercambio paralelo en esta gama de productos. Es importante recordar
que Estados Unidos exporta a México en su mayoria productos terminados de papel y

carton.
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Figura 14 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en
productos petroleros -1994-2014-

Elaborado por la autora

Por otra parte, en el intercambio comercial de pasta y desperdicios de papel Estados
Unidos es mas competitivo que México, sin embargo, las exportaciones de ambos paises
no llegan al 1%, razon por la cual no es preciso graficar esta relaciéon comercial, sin
embargo, es necesario mencionar que la exportacion mexicana de esta clase de productos

a Estados Unidos es casi nula.

Si bien los productos del sector extractivo sofisticado se basan en la dotacion de recursos
naturales del pais exportador, son bienes intensivos en capital porque pertenecen a una
industria extractiva compleja y costosa. Como se observd anteriormente, las
exportaciones de crudo y de derivados van de la mano durante el periodo de andlisis, lo
cual refleja la consolidacion de las relaciones comerciales entre las empresas extractivas

y refinadoras de México y de Estados Unidos, respectivamente.
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Figura 15 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en papel,
carton y conexos -1994-2014-

Elaborado por la autora

3.2.3.3 Intercambio comercial de productos del sector extractivo simple

Estados Unidos es mds competitivo que México en el grupo de productos del sector
extractivo simple. De hecho, este grupo marca la diferencia en las canastas exportables
de ambos paises. Para Estados Unidos los productos del sector extractivo simple ocupan
el tercer lugar de importancia en su canasta exportable, mientras que para México el tercer

lugar lo ocupan las manufacturas que requieren mano de obra barata.

Las exportaciones mexicanas de esta clase de productos son insignificantes y hasta nulas,
no llegan en su mayoria ni al 0,1% de las exportaciones totales a Estados Unidos. Por otra
parte, Estados Unidos se impone a México tanto en la exportacion de semillas, frutos
oleaginosos, aceites y grasas de origen animal y cereales, como se puede observar en las

Figuras 16 y 17.
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Comercio de semillas y oleaginosos como % de las exportaciones e
importaciones totales
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Figura 16 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en semillas
y oleaginosos -1994-2014-

Elaborado por la autora
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Figura 17 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en aceites y
grasas de origen animal -1994-2014-

Elaborado por la autora

El capitulo que més se destaca es el de los cereales, especialmente el maiz que constituye
la base de la dieta mexicana. En 2010 las importaciones de cereales desde Estados Unidos
representaron el 2,4% de las importaciones totales desde este origen y el porcentaje

minimo en el periodo de andlisis es 1,4% como se puede observar en la Figura 18.
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La apertura comercial y el TLCAN pusieron a competir en condiciones de igualdad,
mercaderias producidas en economias con distintos niveles de desarrollo y productividad,
esto dio como resultado un sistema productivo mas desarticulado y enfocado hacia afuera;
muestra de ello fue el perjuicio que suftrio el sector agropecuario haciendo de México un
pais dependiente de las importaciones agricolas provenientes de Estados Unidos y otro
efecto fue la desindustrializacion que impulsé el aparato industrial mexicano hacia el

exterior (Guillén, 2012: 67-68).
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Figura 18 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en cereales
-1994-2014-

Elaborado por la autora

El grupo de productos del sector extractivo simple son intensivos en mano de obra. En
esta relacion comercial se observa la preponderancia del sector agropecuario
estadunidense sobre el mismo sector en México, tendencia que se consolida a lo largo del
periodo de andlisis. La curva de tendencia de las exportaciones estadounidenses se altera
debido a la variacion en el precio de estos productos en el mercado internacional y del

lado mexicano no se observa ninguna mejora o recuperacion.
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3.2.3.4 Intercambio comercial de manufacturas que requieren mano de obra
barata

Los productos que requieren mano de obra barata representan el tercer grupo mas
importante en la canasta exportable mexicana. En este grupo destacan los textiles, sin
embargo, como se puede ver en la Figura 19, Estados Unidos es mas competitivo que
México en esta gama de productos. Las exportaciones mexicanas tienden a la baja hasta

llegar a menos de 1% de las exportaciones totales en 2014.

Por otra parte, las exportaciones de textiles estadounidenses llegan al 3,5% del total
exportado a México en el afio 2005 para luego descender a menos del 2% en el 2014. Este
singular comportamiento en el comercio bilateral se deberia a la presencia de otros paises
mas competitivos que México y Estados Unidos y que interactiian de forma mas dindmica
con ellos en el intercambio de estos productos. De hecho, los paises asiaticos emergentes
son socios comerciales estratégicos tanto de México como de Estados Unidos en esta
clase de productos, al ser paises que cuentan con abundante mano de obra barata

indispensable para el repunte de esta industria.

No obstante, es importante notar la importancia que tiene esta gama de productos en la
canasta exportable mexicana mas que para Estados Unidos, lo cual es razonable ya que
para la fabricacion de estos productos se necesita capacidad productiva instalada, pero
sobre todo el recurso de la mano de obra barata que prima en México antes que en Estados

Unidos.
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Figura 19 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en textiles -
1994-2014-

Elaborado por la autora

3.2.3.5 Intercambio comercial de productos alimenticios y derivados

En el comercio de productos alimenticios y derivados, Estados Unidos es mas
competitivo que México, situaciéon muy similar a los productos del sector extractivo

simple. En este grupo destaca el intercambio comercial de carne y sus preparados.

La Figura 20 muestra que al inicio de la implementacion del TLCAN, la carne represento
1,2% de las importaciones mexicanas totales hasta llegar a 2% en 2014. México siempre
estuvo por debajo del 0,5%, sin observarse ninguna mejora o recuperacion en las

exportaciones de estos productos.
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Figura 20 Exportaciones mexicanas versus exportaciones estadounidenses en carnes y
preparados -1994-2014-

Elaborado por la autora

Los productos alimenticios se basan en la extraccion y requieren un alto grado de mano
de obra. Sin embargo, a pesar de que Estados Unidos no cuenta con abundante mano de
obra barata, subsidia su sector agropecuario lo cual resta competitividad a la produccion

mexicana.

El TLCAN impuso desventajas comerciales y productivas para México al establecer un
periodo muy corto de desgravacion arancelaria sobre los productos agropecuarios, lo cual
facilité el control de Estados Unidos sobre este mercado gracias a sus productos
subsidiados; por otra parte, permitié que Estados Unidos colocara barreras no arancelarias
como mecanismo de proteccion frente a la competitividad de productos mexicanos

(Calderon, 2005: 64-65).
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3.3 BALANZA COMERCIAL BILATERAL MEXICO-ECUADOR

Esta seccion analiza el flujo de exportaciones de México hacia Ecuador, el
comportamiento de las importaciones mexicanas desde Ecuador y finalmente se presenta
el saldo de la balanza comercial entre los dos paises. La informacion proviene de las bases

de datos del Banco de México para mantener consistencia estadistica.

3.3.1 Exportaciones mexicanas hacia Ecuador

La Tabla 11 muestra las exportaciones de México hacia Ecuador como porcentaje de las
exportaciones totales. El promedio de las exportaciones hacia este destino es de 0,15%
durante el periodo de andlisis, lo cual evidencia una marginal cuota de productos
mexicanos destinados al Ecuador y por ende la falta de interés de México en promover
sus exportaciones hacia el mercado ecuatoriano, pais considerado como periférico en el

sistema mundo.

Las exportaciones al Ecuador disminuyen sobre todo en los afios 1999 - 2001, periodo
caracterizado por la eliminacién del tipo de cambio en el Ecuador, adoptando al dolar
como moneda oficial. Por otro lado, existe un ligero repunte de las exportaciones a partir
de 2008, afio marcado por la crisis financiera mundial debido al colapso de la burbuja

inmobiliaria en Estados Unidos, principal socio comercial de México.

A pesar de que las exportaciones al Ecuador han ido en aumento, estas no llegan a
representar ni el 1% de las exportaciones mexicanas totales y esto es admirable si se toma
en cuenta que la canasta exportable mexicana ofrece al Ecuador una gran variedad de
productos manufacturados y que ademads se cuenta con las facilidades del Acuerdo de
Alcance Parcial N° 29, celebrado entre ambos paises, y de aquellos tratados concebidos
en el marco de la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI), mecanismo de

integracion regional en donde México y Ecuador son miembros activos.
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3.3.2 Importaciones desde el Ecuador

La tabla 1muestra las importaciones de productos ecuatorianos realizadas por México
como porcentaje de las importaciones totales. El promedio de las importaciones desde
este origen es del 0,05% durante el periodo de andlisis, lo cual pone de manifiesto un

panorama incluso mas fragil que el de las exportaciones.

No se percibe un patréon marcado de crecimiento o decrecimiento en las importaciones
mexicanas desde el Ecuador, solamente se observa que estas se mantienen bajo el 0,1%
con una ligera tendencia a la baja. A pesar de que México ha ido disminuyendo las
importaciones de productos estadounidenses debido a la presencia de proveedores mas
competitivos en el mercado mundial, se puede notar que el Ecuador no figura entre sus

nuevos socios comerciales.

En la Tabla 12 se puede apreciar los valores de la balanza comercial de México y Ecuador.
Por otra parte, la Figura 21 muestra la tendencia de las importaciones mexicanas desde
Ecuador y las exportaciones mexicanas hacia Ecuador. Se puede observar que México
tiene una ventaja sobre el Ecuador ya que sus exportaciones son superiores a sus
importaciones y estas van incrementandose a lo largo del tiempo. Esto no se deberia a un
aumento intencionado en la intensidad del comercio, sino a una marcada diferencia en la
competitividad de las industrias y los sectores exportadores de ambos paises, en donde

Meéxico es notablemente superior.
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Tabla 11 Relaciéon Comercial México-Ecuador, como porcentaje de las exportaciones e
importaciones mexicanas totales

% %
Afo Exportaciones a | Importaciones
Ecuador desde Ecuador
1994 0,18% 0,11%
1995 0,16% 0,09%
1996 0,13% 0,07%
1997 0,13% 0,05%
1998 0,10% 0,06%
1999 0,05% 0,04%
2000 0,06% 0,04%
2001 0,08% 0,07%
2002 0,11% 0,02%
2003 0,11% 0,03%
2004 0,11% 0,03%
2005 0,14% 0,05%
2006 0,15% 0,03%
2007 0,16% 0,04%
2008 0,22% 0,06%
2009 0,23% 0,04%
2010 0,23% 0,03%
2011 0,24% 0,04%
2012 0,24% 0,03%
2013 0,24% 0,03%
2014 0,23% 0,04%

Fuente: Banco de México
Elaborado por la autora
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Figura 21 Relacion Comercial México-Ecuador -1994-2014- como porcentaje de las
exportaciones e importaciones totales

Elaborado por la autora

3.3.2 Saldo de la balanza comercial México-Ecuador

La Figura 22 presenta el saldo en la balanza comercial, superavitario para México. En
2013 el saldo subi6 hasta 802 millones de ddlares, a favor de México. A partir de 2004,
crecen las exportaciones mexicanas a Ecuador debido, principalmente, al alza en el precio
del petrdleo, que aumento el poder adquisitivo de los paises exportadores como Ecuador.
Como es conocido, México posee una industria competitiva que ha diversificado su

canasta exportable.

A pesar de que México mantiene un superavit comercial con Ecuador, esto no significa
que la relacion comercial con un pais de la periferia se haya intensificado. El saldo a favor

en la balanza comercial se debe a la diferencia en los términos de intercambio de un pais
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que exporta productos manufacturados mas costosos que los productos primarios que

importa desde Ecuador.

Las cifras muestran que las exportaciones hacia el Ecuador son insignificantes para
Meéxico, pais que parece simplemente satisfacer la demanda de un pais periférico en
busqueda de productos provenientes de su alta industria competitiva. Estos razonamientos
confirman la tesis de Smith y White al decir que los paises semiperiféricos tienden a
estrechar relaciones comerciales con paises centrales del sistema y muy poco o casi nada

con otros paises de la semiperiferia y de la periferia.
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Figura 22 Saldo Balanza Comercial México Ecuador 1994-2014- (En USD millones)

Elaborado por la autora

84



Tabla 12 Balanza Comercial México-Ecuador -1994-2014-En miles de millones de USD

o | P | oo | iy Comeri
1994 110 86 23
1995 116 69 47
1996 121 62 59
1997 143 51 92
1998 123 70 53
1999 69 60 9
2000 108 75 33
2001 128 110 18
2002 179 33 145
2003 175 54 120
2004 215 54 161
2005 309 106 203
2006 386 70 316
2007 448 123 325
2008 646 188 458
2009 520 103 417
2010 698 105 593
2011 831 129 702
2012 877 109 768
2013 917 115 802
2014 905 165 740

Fuente: Banco de México
Elaborado por la autora



3.4 COROLARIO

La informacion utilizada demuestra que con el TLCAN se ha consolidado la relacion de
México, pais semiperiférico, con Estados Unidos, pais central, dentro del sistema mundo.
Esta estrecha relacion hace que México descuide su relacion comercial con otros paises
semiperiféricos y periféricos del sistema mundo, entre ellos Ecuador, con quien mantiene
porcentajes de exportaciones e importaciones marginales, a pesar de que podria
aprovechar las ventajas derivadas del Acuerdo de Alcance Parcial N° 29, celebrado entre
los dos paises, o del acuerdo suscrito en el marco de la ALADI, mecanismo de integracion

regional al cual ambos paises pertenecen.

El grupo de productos de maquinaria y de alta tecnologia ocupa el primer lugar de
importancia en la canasta exportable, tanto de México como de Estados Unidos. Pero el
analisis en detalle de este intercambio evidencia que existe complementacion comercial.
Es decir, se han definido roles en la cadena de produccién de una misma gama de
productos. México se ha convertido en plataforma de exportacion de productos
terminados fabricados con piezas y partes de origen estadounidense. El TLCAN ha
facilitado los flujos de capitales para suplir la inversion requerida por la industria de
magquinaria y de productos tecnoldgicos. Razon por la cual las transnacionales han podido
invertir y trasladar libremente recursos financieros a México, pais con mano de obra

barata, con capacidad industrial para el ensamblaje y la produccion.

El grupo de productos del sector extractivo sofisticado ocupa el segundo lugar de
importancia en las exportaciones de México y de Estados Unidos. Al analizar la relacion
comercial entre estos dos paises se observa que México es exportador de crudo de
petréleo y Estados Unidos exportador de combustibles y otros derivados. También en este
caso se observa complementacion comercial entre el pais productor de la materia prima

el que devuelve un producto procesado.

El TLCAN debilit6 el sector agropecuario mexicano. Estados Unidos es mas competitivo
que México en la exportacion de esta gama de productos. Incluso llama la atencion que
el maiz, la base de la dieta alimenticia de los mexicanos, es importado por México. Las
estadisticas muestran la superioridad de Estados Unidos en la exportacion de cereales y

carne, dejando a México como importador neto de esta clase de productos.
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A pesar de que México aumenta sus exportaciones a Ecuador (pais periférico), estas no
llegan a representar ni 1% de sus exportaciones totales. Este aumento en las exportaciones
obedeceria al incremento del poder adquisitivo en el Ecuador, facilitado por el alza del
precio del petrdleo, lo cual ha permitido a los ecuatorianos elevar las compras de
productos mexicanos. También obedeceria a una diferencia en los términos de
intercambio entre un pais como México, que exporta productos manufacturados, y el

Ecuador, que exporta productos primarios.
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CAPITULO IV: CONCLUSIONES

En esta investigacion se abordd la problemadtica del Tratado de Libre Comercio de
América del Norte (TLCAN) desde un enfoque teorico diferente. La teoria que guid esta
investigacion fue la teoria del Sistema Mundo Capitalista de Wallerstein.
Especificamente, se emplearon las categorias tedricas de centro, periferia y semiperiferia,
complementadas con los argumentos del estudio de Smith y White quienes, basandose en
esas mismas categorias, determinan el lugar que ocupan los paises dentro del sistema

mundo gracias al andlisis cuantitativo de sus flujos comerciales.

Para corroborar la hipotesis planteada al inicio de esta investigacion, se aplico una
metodologia mixta, que permitio analizar las categorias tedricas seleccionadas y utilizar

la informacion estadistica como un argumento adicional.

El sistema mundo capitalista abarca a todos los paises, conformando una sola unidad de
analisis. Como menciona Wallerstein, el estimulo de la acumulacion de capital propio de
este sistema, genera una expansion desigual de la economia mundial, dando lugar a un
sistema jerarquizado. El lugar que ocupan los paises en la division internacional del
trabajo determina sus posibilidades de movilidad dentro del sistema, el cual esta

conformado por tres areas estructurales: centro, periferia y semiperiferia.

A pesar de que la logica centro-periferia-semiperiferia abarca relaciones en el dmbito
econémico, comercial, politico y geopolitico, Smith y White basan su analisis en
intercambios comerciales especificos, alegando que los patrones en el comercio
internacional pueden reflejar la division internacional del trabajo, lo cual es consistente

con el enfoque sobre el sistema mundo de Wallerstein.

En el sistema mundo capitalista aparecen otros actores que cobran importancia aparte de
los Estados, como son las empresas transnacionales. Gracias a la globalizacion, estas
empresas han extendido sus fronteras buscando paises ricos en recursos naturales y con
abundante mano de obra barata para incrementar sus ganancias. Muchos paises salieron
de la periferia o ascendieron dentro de la semiperiferia como México gracias a la

transformacion de su canasta exportable, es decir, pasaron de exportar productos
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primarios a exportar bienes manufacturados. Esto no hubiera sido posible sin la inversion

de capital proveniente de empresas de paises centrales como Estados Unidos.

Si bien el TLCAN fue firmado por los Estados miembros, en realidad fue promovido por
las empresas transnacionales, que son actores que ejercen su influencia también en el
campo politico. Un tratado de libre comercio como el TLCAN a mas de disminuir o
eliminar los mecanismos arancelarios y para-arancelarios, promueve la libre movilizacion
de capitales entre sus paises miembros, lo cual es un factor esencial para la industria de

productos intensivos en capital.

Gracias al andlisis de los datos empiricos se ha constatado que la canasta exportable
mexicana no ha sufrido cambios significativos luego de 20 afios de implementado el
TLCAN. Mas bien se ha consolidado su oferta exportable y la concentracion de sus
exportaciones hacia los Estados Unidos, pais central del sistema mundo. Es decir, se ha
confirmado una dependencia comercial de México hacia Estados Unidos, concentrando

la mayoria de sus exportaciones en un solo mercado.

El grupo de productos de maquinaria pesada y alta tecnologia ocupa el primer lugar de
importancia en la canasta exportable, tanto de México como de Estados Unidos. Pero el
analisis en detalle de este intercambio evidencia que existe complementacion comercial.
Es decir, se han definido roles en la cadena de produccién de una misma gama de
productos. México se ha convertido en plataforma de exportacion de productos
terminados, fabricados con piezas y partes de origen estadounidense. Esta relacion
comercial tan estrecha, confirma la presencia de empresas transnacionales que operan en
ambos paises, las cuales seguramente sufrieron procesos de desindustrializacion y
descentralizacion para aprovechar las ventajas competitivas en los dos paises. El TLCAN
ha facilitado los flujos de capitales para suplir la inversion requerida por la industria de
magquinaria y de productos tecnoldgicos. Razon por la cual las transnacionales han podido
invertir y trasladar libremente recursos financieros a México, pais con mano de obra

barata, con capacidad industrial para el ensamblaje y la produccion.

Como se pudo constatar en el analisis de los datos empiricos, México lleva la delantera
sobre Estados Unidos en las exportaciones de productos que requieren mano de obra

barata. Como mencionan Smith y White, los productos clasificados como manufacturas
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que requieren mano de obra barata son relevantes para la “nueva division internacional
del trabajo”: la produccion de manufacturas a gran escala, pero con mano de obra barata,

se traslada a la semiperiferia, incluso a la periferia.

El grupo de productos del sector extractivo sofisticado ocupa el segundo lugar de
importancia en las exportaciones de México y de Estados Unidos. Al analizar la relacion
comercial entre estos dos paises se observa que México es exportador de crudo de
petréleo y Estados Unidos exportador de combustibles y otros derivados. También en este
caso se observa complementacion comercial entre el pais productor de la materia prima

y el que devuelve un producto procesado.

Luego de la implementacion del TLCAN, México se consolida como un pais de la
semiperiferia alta. Al respecto Smith y White mencionan que los paises de la
semiperiferia alta se especializan en la industria pesada, mientras que los paises que se
encuentran en la semiperiferia baja se destacan en la exportacion de manufacturas con
bajos niveles de procesamiento, de acuerdo a la escala de Firebaugh y Bullock explicada
detalladamente en el anexo metodologico. Ademds, Smith y White mencionan que la
exportacion de productos manufacturados genera una movilidad ascendente limitada
dentro del sistema mundo, lo cual se ha corroborado con México, ya que a pesar del
repunte de su industria manufacturera gracias al TLCAN, esto no le ha permitido tampoco

convertirse en un pais central.

Aunque el saldo de la balanza comercial que México mantiene con Estados Unidos es
positivo durante el periodo de analisis, es necesario mirar mas alla de esta cifra. El hecho
de que México posea una industria manufacturera desarrollada no quiere decir que se
haya reducido la desigualdad, ya que como mencionan Smith y White, el proceso de
desarrollo semiperiférico incrementa la pobreza dentro de estos paises. Basta con mirar
la decadencia del sector agropecuario mexicano, lo cual llevé a México a importar maiz
estadounidense, siendo un producto bésico en su dieta y obligd a los campesinos a
engrosar los cinturones de pobreza en las ciudades o a migrar a los Estados Unidos en
busca de mejores condiciones de vida. Por otro lado, estan las condiciones laborales
precarias con que operan muchas maquilas en México y el dafio al medio ambiente debido

a la existencia de leyes ambientales laxas en ese pais.
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Por otra parte, a pesar de que México aumenta sus exportaciones a Ecuador (pais
periférico), estas no llegan a representar ni 1% de sus exportaciones totales. Este aumento
en las exportaciones obedeceria al incremento del poder adquisitivo en el Ecuador,
facilitado por el alza del precio del petroleo, lo cual ha permitido a los ecuatorianos elevar
las compras de productos mexicanos. También obedeceria a una diferencia en los
términos de intercambio entre un pais como México, que exporta productos

manufacturados, y el Ecuador, que exporta productos primarios.

La informacion utilizada demuestra que con el TLCAN se ha consolidado la relacion de
México, pais semiperiférico, con Estados Unidos, pais central, dentro del sistema mundo.
Esta estrecha relacion hace que México descuide su relacion comercial con otros paises
semiperiféricos y periféricos del sistema mundo, entre ellos Ecuador, con quien mantiene
porcentajes de exportaciones € importaciones marginales, a pesar de la existencia del
Acuerdo de Alcance Parcial N° 29, celebrado entre los dos paises, o del acuerdo suscrito
en el marco de la ALADI, mecanismo de integracion regional al cual ambos paises
pertenecen. Entonces se corroboran los argumentos tedricos de Smith y White quienes
proponen que el intercambio comercial entre los miembros de los bloques de la periferia

y de la semiperiferia es practicamente marginal.
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